1.1 Финансовая система современной российской экономики
Финансы как экономическая категория всегда связаны с движением ресурсов объективно выраженных в универсальной денежной форме. Реальное движение денежных ресурсов возникает на стадии распределения, когда происходит распределение и перераспределение вновь созданной стоимости. Таким образом, финансы представляют собой совокупность денежных отношений, возникающих в процессе создания финансовых ресурсов и использования их на цели воспроизводства и потребления (удовлетворения социальных нужд общества).

Финансы — это экономические отношения, возникающие в процессе распределения
и перераспределения вновь созданной стоимости и формирования финансовых ресурсов у
субъектов хозяйствования для осуществления воспроизводства и удовлетворения
потребностей общества.

Финансовая система современного государства это совокупность взаимосвязанных между собой сфер и звеньев финансовых отношений.

Первоначальной сферой финансовой системы является процесс первичного распределения стоимости общественного продукта, когда она распадается на составляющие элементы основной капитал, оборотный капитал и вновь созданную стоимость и происходит образование различных форм доходов. Например, распределение[image: image31.jpg]DuHAHCH CyOBEKTOB
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 выручки от реализации продукции на прибыль, отчислений на социальное страхование, амортизационные отчисления и т.п. Вторичной сферой финансовой системы является процесс ' вторичного распределения (перераспределение), когда стоимость перераспределяется между субъектами хозяйствования. В процессе перераспределения также происходит конкретизация целевого использования ресурсов полученных в результате распределения, например направление прибыли на целевые фонды и др. Финансовая система хозяйства включает следующие звенья:

· Финансы субъектов хозяйствования;

· Финансы банков;

· Государственные финансы;

· Финансы физических лиц;
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Финансы страхования.

Финансы субъектов хозяйствования являются исходной основой всей финансовой системы современного государства, поскольку охватывают важнейшую часть всех экономических отношений в государстве, а именно: финансовые отношения в сфере общественного воспроизводства, где создается общественный продукт, национальное богатство и национальный доход - основные источники денежных ресурсов государства. Поэтому от состояния финансов хозяйствующих субъектов зависит степень удовлетворения потребностей общества и финансового положения государства.

Поэтому финансы субъектов хозяйствования служат главным инструментов государственного регулирования экономических отношений. С их помощью осуществляется регулирование финансирования расширенного воспроизводства на основе оптимального соотношения между средствами, направленными на потребление и накопление. Финансы субъектов хозяйствования служат для регулирования отраслевых пропорций в рыночной экономике, создания новых производств и современных технологий, ускорения научно-технического прогресса.

Страхование это экономические отношения по созданию специальных фондов для решения отдельных социальных проблем общества. Страхование - экономическая категория являющаяся перераспределительной стадией финансов. В зависимости от объекта страхования различают следующие отрасли страхования:
1. имущественное;
2. личное;
3. социальное (пенсионное, медицинское, занятости и др.);
4. страхование ответственности;
5. страхование рисков.
Страхование процесс замкнутый, который возникает между страхователем и страховщиком и предполагает страховой риск - событие (страховой случай), наступление которого вызывает страхование, т.е. выплату страховой суммы (страхового возмещения).
Страховые компании также выступают поставщиками долгосрочных кредитов на рынке ссудных капиталов. Основным объектом их регулирования являются страховые тарифы (ставки страховых премий). При этом главным органом регулирования, как правило, выступает государство, (в США страховые тарифы регулируются исполнительными органами штатов).
Особенность регулирования кредитной системы с помощью страховых тарифов заключается в том, что страховые компании стремятся повысить ставки, особенно в области имущественного страхования, так как оно является убыточным. Поэтому уровень пределов страховых тарифов по имущественному страхованию регулируется довольно  жестко со стороны государства.
1.2 Сущность, функции и организация финансов коммерческого предприятия
Основной единицей коммерческой деятельности, в недрах которой рождается товар, является коммерческая организация, или предприятие. Его задача — производство товара в противоположность потреблению. Экономической целью отдельно взятого предприятия является по возмож​ности более высокий результат в денежном выражении за рассматривае​мый период или, проще говоря, получение прибыли. Таким образом, под предприятием понимается организация коммерческого дела с целью выпуска продукции (оказания услуг) и получения прибыли.

Финансы - это система денежных отношений экономического субъ​екта, возникающая в процессе его производственно-хозяйственной дея​тельности.

На уровне предприятий (коммерческих организаций) финансовые от​ношения охватывают:

· отношения с другими предприятиями и организациями по поставкам сырья, материалов, комплектующих изделий, реализации продукции, оказанию услуг и др.;

· отношения с банковской системой по расчетам за банковские услуги, при получении и погашении кредитов, покупке и продаже валюты и другие операции;

· отношения со страховыми компаниями и организациями по страхова​нию коммерческих и финансовых рисков;

· отношения с товарными, сырьевыми и фондовыми биржами по опе​рациям с производственными и финансовыми активами;
· отношения с инвестиционными институтами (фонды, компании) по размещению инвестиций, приватизации и др.;

· отношения с филиалами и дочерними предприятиями;

· отношения с персоналом предприятия по выплате заработной платы, дивидендов, и пр.;

· отношения с акционерами (не членами трудового коллектива);

· отношения с налоговой службой по уплате налогов и других плате​жей;

· отношения с аудиторскими фирмами и другими хозяйствующими субъ​ектами.

Общим для всех перечисленных видов отношений является то, что они выражены в денежной форме и представляют собой совокупность выплат и поступлений денежных средств предприятия.

Общим элементом финансовых отношений является также то, что они возникают как результат определенных хозяйственных операций, иници​ированных самим предприятием или другим участником экономического процесса. Поэтому состояние финансовых отношений или просто состо​яние финансов предприятия определяется прежде всего состоянием его производственно-хозяйственных характеристик (факторов).

Но справедливо и обратное утверждение, а именно — правильная и рациональная организация финансов предприятия является определяю​щим, главным фактором его успешной производственно-хозяйственной деятельности. В современных экономических теориях бизнес рассмат​ривается как система движения капиталов. Рациональное размещение средств, эффективное их использование и поиск длительных источни​ков для финансирования - главные задачи организации финансов пред​приятия.

Финансы — это кровеносная система бизнеса. Движение денег, его скорость и масштабы определяют работоспособность финансовой системы. Сдвижения денег начинается и им завершается кругооборот средств пред​приятия, оборот всего капитала. Поэтому движение денег, денежный обо​рот предприятия являются ведущим звеном в Движении капитала.

Наличные деньги дают наиболее ясное представление о капитале, потому что они «заряжены» потенциалом экономической выгоды. Напри​мер, они немедленно могут быть превращены в товары или услуги, нако​нец, они могут быть положены в банк под проценты. Во всех случаях выгода очевидна. Большинство хозяйственных операций также требует наличных денег. Например, выплаты заработной платы, приобретение оборудования или материалов.

Если бы бизнес состоял только из операций с наличными средствами, тогда движение капитала легко просматривалось бы. Однако наличные деньги — это лишь одна из форм капитала. Другими формами капитала являются товарная и производственная. Операции с этими формами ка​питала в конечном счете сведутся к денежному обмену, но в каждый отдельно взятый момент это не очевидно. Поэтому процесс движения капи​тала затушевывается, анализ и оценка состояния финансов предприятия усложняются.

В условиях рынка вопрос состояния финансов предприятия интересу​ет миллионы акционеров, а также других непосредственных и опосредо​ванных участников экономического процесса. Этот вопрос наиболее важен для работников самого предприятия и его администрации, потому что механизм рынка ясно вырисовывает возможность банкротства.

Начиная с составления бизнес-плана руководство предприятия долж​но четко представлять, за счет каких финансовых ресурсов оно будет осу​ществлять свою деятельность и какие сферы вложения капитала будет использовать. Это необходимо фирме при получении кредитов и при ор​ганизации дальнейшей деятельности. Забота о финансах является отправ​ным пунктом и конечным результатом всей производственно-хозяйствен​ной и коммерческой деятельности предприятия.

Необходимыми условиями эффективного функционирования финан​сов являются:

· многообразие форм собственности; 
· наличие рынков товаров, труда и капитала;
· самофинансирование предпринимательства;

· свобода предпринимательства и самостоятельность в принятии реше​ний;

· рыночное (свободное) ценообразование и конкуренция;
· регламентация государственного вмешательства в деятельность пред​приятий и организаций;

· наличие правового обеспечения правил экономического поведения
и др.
1.3 Формы и виды финансирования предприятий
Финансирование субъекта хозяйствования должно обеспечивать формирование и поддержание оптимальной структуры экономического потенциала, наращивание экономического потенциала, обеспечение текущей финансово-хозяйственной деятельности, осуществление социальной политики.

Для финансирования субъекта хозяйствования могут быть использованы собственный и заемный капитал. Осуществляться финансирование может в трех формах: самофинансирование, кредитование, государственное финансирование.

Финансирование - «пульсирующий» процесс. Потребность в финансовых ресурсах для действительно эффективного использования предопределяется сложной комбинацией стратегических и тактических целей, стечением самых разных факторов. Выбор оптимального сочетания финансирования субъекта хозяйствования, является основной задачей управления финансами. Таким образом, в условиях рыночной экономики, управление финансами - финансовый менеджмент приобретает ключевую роль в хозяйственной деятельности субъекта хозяйствования.

1.4 Финансовый рынок и использование предприятием денежных средств финансового рынка
Финансовая концепция коммерческой организации базируется на предпринимательстве и хозяйственном расчете. Осуществление предпринимательства -процесса поиска новых возможностей, использование новых технологий и новых сфер вложения капитала, преодоление старых стереотипов и границ и обеспечение хозяйственного расчета необходимо рассматривать в контексте принципов рынка.

Рынок, это экономические отношения по обмену товарами, возникающие в результате разделением труда, в которые вступают товаропроизводители с желанием и возможностью продать произведенные ими товары и потребители с желанием и возможностью покупать для потребления товары. Желание и возможность потребителей покупать товары на рынке формирует спрос."Желание и возможность производителя продать на рынке произведенное им товары формирует предложение. При совпадении спроса и предложения на рынке наступает равновесие рынка.

А. Смит в своем труде «Богатство народов» (1776 г.) раскрыл содержание и принципы рынка. Богатство нации (государства) по Смиту слагается не в результате реализации некоего организованного плана, а в результате несвязанных между собой самостоятельных действий большого числа людей, каждый из которых стремится к собственному обогащению. А.Смит пишет: «Мы ожидаем получить свой обед не потому, что мясник, пивовар и булочник благосклонны к нам, а потому, что они заботятся о собственной выгоде,...стремясь извлечь из этого производства продукт наибольшей стоимости, он преследует только свою собственную цель, и в этом случае, как и во многих других, его ведет невидимая рука, ведет к результату, не имеющему ничего общего с его намерениями».

Идея «невидимой-руки» - стимула, который ведет человека к результату выгодному всем, не имеющему ничего общего с его намерениями обогатиться является ключом к пониманию рыночной экономики. Допустим, спрос на товар растет, тогда будет расти и цена. Рост цены стимулирует производителей к увеличению выпуска такого товара, при этом потребители вынуждены экономить такой товар, от чего падает спрос. В результате возникающих на рынке стимулов, из соображения рентабельности производители производят товары, отвечающие запросам потребителей, а потребители, которые хорошо информированы, рационализируют свои затраты и экономят собственные денежные средства.

Таким образом, стихия рынка формирует порядок рынка. Стихийный порядок рынка является уникальным механизмом экономической координации свободного выбора.

Но стихийный порядок рынка не единственное средство осуществления экономической координации свободного выбора. Выбор на рынке можно координировать административно, что будет рационализировать рынок. Но административное вмешательство приемлемо, до той поры, пока затраты на административное вмешательство не влияет существенно на изменение цен на товары на рынке.

 Вообще, использование для экономической координации свободного выбора, исключительно стихийного порядка рынка или исключительно административного иерархического управления в современных условиях невозможно. Поэтому, современные рыночные отношения представляют собой некоторый компромисс стихийного порядка и административного вмешательства.

В основе функционирования рыночной экономики лежат следующие принципы:

1. Наличие конкуренции;

2. Равенство производителей и потребителей перед внешними факторами;

3. Гармонизация цен на основе сбалансированности спроса и предложения;

4. Регулирование государством самостоятельной деятельности субъектов хозяйствования исключительно экономическими методами;

5. Устойчивая правовая база.

В условиях рынка, когда субъект хозяйствования обладает абсолютной финансовой самостоятельностью, т.е. осуществляет: привлечение необходимых финансовых ресурсов, вовлечение их в производственный процесс, реализацию произведенной продукции и получение конечных финансовых результатов и т.п. В связи с этим резко повышается  значение эффективности  управления  финансовыми  ресурсами и в первую очередь финансирование.
Самофинансирование и кредитование субъекта хозяйствования осуществляется через финансовый рынок. Финансовый рынок это экономические отношения в сфере купли-продажи финансовых активов. Финансовый рынок категория экономическая, политическая и историческая. Сущность финансового рынка и его роль раскрывается в его следующих основных функциях:

· реализация стоимости и потребительной стоимости финансовых активов;

· создание условий для реализации функций капитала;

· государственное регулирование движения капитала.

Емкостью финансового рынка считается годовой объем продаж финансовых активов, а конъюнктурой финансового рынка - соотношение спроса и предложения. Классификация финансового рынка:

1. По сфере распределения на: Мировой (Международный); Мировой региональный; Внутренний (Национальный); Внутренний региональный.

2. По степени организации: Организованный (биржевой); Неорганизованный (уличный).
3. По основной группе финансовых активов: Валютный (текущий и форвардный); Драгметаллов (золото, серебро, алмазы); Ценных бумаг (фондовый, долговых обязательств и др.); Кредитов (межбанковских, клиентских и др.); Страхования (обязательное, добровольное).
В качестве основной формы доступа на финансовый рынок выступают ценные бумаги. Роль рынка ценных бумаг заключаются в мобилизации капитала и организации движения капитала в эффективные направления. Для эмитентов рынок ценных бумаг выступает источником необходимых ресурсов, а для инвесторов - сферой эффективного размещения капитала. Стабильное функционирование рынка ценных бумаг, являются свидетельством благоприятной инвестиционного климата и особенно актуально на современном этапе экономического развития общества для -создания предпосылок развития промышленного производства.

Инфраструктура рынка ценных бумаг способствует заключению сделок с ценными бумагами и обеспечивает информацией участников рынка. К инфраструктуре рынка ценных бумаг относятся:

· организаторы торговли - биржи и другие организаторы регулярных торгов ценными бумагами;

· финансовые посредники - дилеры, брокеры;
· организаторы расчетов, хранения и учета права на ценные бумаги – клиринговые организации, регистраторы и депозитарии;

· организаторы информационно-аналитической поддержки участников информационные, рейтинговые агентства, базы данных и т.п.
Развитая инфраструктура, обеспечивает прозрачный рынок и высокую ликвидность финансовых инструментов.

Торговля ценными бумагами ведется с использованием биржевых и внебиржевых торговых систем. Правила проведения торгов и аукционов, порядок заключения сделок и процедуры, определяющие ход торговых сессий по каждой ценной бумаге, устанавливаются правилами организатора торгов.

Большинство сделок с ценными бумагами заключается при участии профессиональных участников рынка - брокеров и дилеров. Брокеры совершают сделки в качестве поверенного или комиссионера, действующего на основании договора поручения комиссии. В отличие от брокеров дилеры совершают сделки от своего имени за свой счет.

Важнейшая роль в развитии рынка ценных бумаг принадлежит системам оценки рисков и рейтинговой оценки ценных бумаг. Рейтинг ценной бумаги служит индикатором для инвесторов, определяющим условия и надежность инвестирования. Рейтинговая оценка осуществляется на основании анализа эффективности и надежности финансовых инструментов различных эмитентов с целью предоставления инвесторам объективной информации для принятия ими решений.
1.5 Финансовый механизм управления предприятием и его элементы
Финансы представляют собой один из важнейших рычагов воздействия на финансово-хозяйственную деятельность субъекта хозяйствования. Это воздействие осуществляется посредством финансового механизма, представляющего собой систему, которая включает организацию, планирование, регулирование финансовых отношений, способов формирования финансовых ресурсов. Элементами финансового механизма субъекта хозяйствования выступают: финансовые инструменты; финансовые приемы и методы: обеспечивающие подсистемы.

Финансовые инструменты, это любая сделка, в результате которой происходит одновременное увеличение финансовых активов одного предприятия и финансовых[image: image33.jpg]Bionec-naan
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 обязательств долгового или долевого характера другого предприятия. Финансовые инструменты могут быть первичные - заемные ценные бумаги, кредиты, займы, кредиторская и дебиторская задолженность и вторичные - производные ценные бумаги или деривативы;

Финансовые приемы, методы, это научно-практический инструментарий, который подразделяется на общеэкономический (объективные экономические законы); прогнозно-аналитический (планирование, прогнозирование, анализ, моделирование); специальный (дивидендная политика, факторинг, франчайзинг и др.).

Обеспечивающие подсистемы являются элементом организации субъекта хозяйствования - инфраструктурой, и включает правовые, нормативные, информационные,   кадровые, технические и др. функциональные организационные структуры.
1.6 Особенности финансов организаций различных правовых форм
Особенности  финансового механизма в различных правовых формах главным образом связаны:
· с формой собственности;
· с порядком принятия решений по управлению финансами;
· с порядком распределения полученного финансового результата;

· с источниками финансирования;

· с  взаимоотношениями с бюджетами разных уровней и финансово-кредитной системой;
· с уровнем ответственности собственников и исполнительных органов;
· с правом и порядком применения финансовых приемов, методов и финансовых инструментов и др.
1.7 Финансовые взаимоотношения предприятий
Субъект хозяйствования в процессе хозяйственной деятельности устанавливает финансовые взаимоотношения с бюджетами, внебюджетными фондами, банками и страховыми компаниями.
С бюджетами различных уровней (Федеральным бюджетом, Бюджетом субъекта федерации. Местным бюджетом) субъект хозяйствования устанавливает финансовые отношения на основании и в соответствии с действующим законодательством, по которому предприятия перечисляют в бюджеты налоги и другие установленные платежи по ставкам и в сроки определенные законодательством. В случае перечисления в бюджеты сумм налогов и иных платежей не в полной мере или с просрочкой, к предприятию применяются имущественные и административные меры воздействия. В свою очередь бюджеты различных уровней обеспечивают, в том числе и для предприятий, финансирование инфраструктуры, внешней и внутренней безопасности, устойчивости валюты и правовой базы, борьбы с монополиями и т.п.

К внебюджетным государственным фондам относятся: Пенсионный фонд — образуется за счет страховых взносов работодателей и работающих граждан, служит для выплаты государственных пенсий и пособий; Фонд социального страхования — образуется за счет страховых взносов работодателей и граждан. Служит фонд социального страхования для выплаты пособий по временной нетрудоспособности, беременности и родам, на погребение и т.п.; Федеральный фонд обязательного медицинского страхования формируется как фонд социального страхования и используется для обеспечения обязательного медицинского обслуживания и др. С внебюджетными государственными фондами субъект хозяйствования устанавливает финансовые отношения на основании и в соответствии с действующим законодательством.

С банками и страховыми компаниями субъект хозяйствования устанавливает на основании двусторонних хозяйственных договоров, по которым банки и страховые компании оказывают соответствующие услуги, а субъект хозяйствования оплачивает их.
2.1 Финансовый менеджмент: содержание, цели, инструменты и функции финансового менеджмента
Любая новация на предприятии начинается с решения ключевых задач:

1. каковы должны быть величина и оптимальный состав активов субъекта хозяйствования?

2. каков должен быть оптимальный состав источников финансирования?

3. как привлечь источники финансирования?

4. как организовать текущее и перспективное управление финансами, обеспечить финансовую устойчивость и платежеспособность?

Решаются эти задачи в рамках финансового менеджмента. Финансовый менеджмент - это система управления финансами (экономическими отношениями) связанными с денежными потоками и движением финансовых ресурсов.

Успешное управление финансами субъекта хозяйствования связано с формированием системы целей, например:

· выживание в условиях конкурентной борьбы;

· лидерство в борьбе с конкурентами;

· избежание банкротства и крупных финансовых неудач;

· максимизация прибыли;

· максимизация рыночной стоимости компании;

· минимизация затрат и т.д.

В системе целей многие цели не совпадают, а иногда вступают в прямое противоречие, поэтому для успешного управления финансами следует учитывать правило конгруэнтности целей (т.е. противоречия целей не должно рассматриваться как критический фактор для функционирования системы .целей в целом). В рамках современной теорий финансового менеджмента проблема приоритетности той или иной цели объясняется по-разному. Но чаще всего рассматриваются следующие приоритеты:
1. Стремление к максимальной прибыли (Profit Maximisation Theory). Эта концепция может ассоциироваться со стремлением к росту рентабельности. Однако, во многих  случаях, достичь максимума прибыли невозможно т.к. доходность различных видов производств, отраслей существенно различаться, что не вызывает стремления предприятий сменить свой профиль на более прибыльный. В основе такого подхода лежит весьма распространенная система ценообразования на производимую продукцию: совокупные затраты плюс «нормальная прибыль» т.е. прибыли, устраивающей владельцев предприятия.

2. Стремление к наращиванию объемов производства. Концепция обосновывается тем, что менеджеры предприятия часто предпочитают свое социальное и материальное положение рентабельности.
3. Наибольшее распространение в последние годы получила теория максимизации
рыночной цены предприятия (Wealth Maximisation Theory). В основе этой теории
лежит предпосылка, что увеличение рыночной цены предприятия повышает
достаток владельцев. Эта концепция базируется на успехах в реализации идеи
достижения социального и экономического процветания общества через частную
собственность.

Тем не менее, выбор приоритета не решает проблемы т.к. не позволяет получить общий критерий, который должен: базироваться на прогнозировании доходов; быть обоснованным, ясным и точным, приемлемым для всех аспектов процесса принятия управленческих решений.

Система управления финансовой деятельностью направлена на управление движением финансовых ресурсов и финансовых отношений, возникающих между хозяйствующими субъектами. Финансовый менеджмент включает стратегию и тактику управления.

Стратегия, это общее направление и способы использования финансовых средств выбранные для достижения поставленной цели. Стратегия позволяет сконцентрировать усилия на решениях, не противоречащих принятой стратегии. После достижения поставленной цели стратегия как направление и средство ее достижения прекращает свое существование. Новые цели требуют выработки новой стратегии. (Инвестиционная политика, анализ инвестиционных проектов, мониторинг внедрения проектов).

Тактика - это конкретные методы и приемы для достижения поставленной цели в конкретных условиях. Задачей тактики управления является выбор наиболее оптимального решения и наиболее приемлемых в данной хозяйственной ситуации методов и приемов управления. (Управление активами и пассивами, маркетинговые решения, влияющие на финансовые результаты).
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Финансовый менеджмент как система управления состоит из двух подсистем: управляемой подсистемы, или объекта управления, и управляющей подсистемы, или субъекта управления. Схематично это можно представить следующим образом:
Субъекты управления в финансовом менеджменте, это специальная группа людей (финансовая дирекция как аппарат управления, финансовый менеджер как управляющий), которая посредством различных форм управленческого воздействия осуществляет целенаправленное функционирование объекта.

Объекты управления в финансовом менеджменте, это совокупность условий осуществления денежного потока, кругооборота капитала, движения финансовых ресурсов и финансовых отношений между хозяйствующими субъектами и их подразделениями в хозяйственном процессе.

Воздействие субъекта на объект управления, т. е. сам процесс управления, может осуществляться только при циркуляции определенной информации между управляющей и управляемой подсистемами.

Финансовая система является сложной, динамичной и открытой системой. Сложность финансовой системы определяется неоднородностью составляющих элементов, разнохарактерностью связей между ними. Динамичность финансовой системы обусловливается тем, что она находится в постоянно меняющейся величине финансовых ресурсов, расходов, доходов, в колебаниях спроса и предложения на капитал. Финансовая система является открытой системой, так как она находится в постоянном обмене информацией с внешней средой.

В рыночных условиях на предприятии ключевые функции управления переходят к финансовому менеджеру. Поэтому роль финансового менеджера в повышении эффективности использования ресурсов в организации существенно возрастает. Финансовый менеджер отвечает за экономический анализ и определение проблем, а также за выбор оптимального (эффективного) решения проблем. При этом после принятия предлагаемого решения собственником финансовый менеджер часто отвечает за его исполнение.

Основные направления, за которые несёт ответственность финансовый менеджер на современном предприятии:

1. привлечение необходимых финансовых ресурсов;
2. управление активами;

3. экономический анализ;

4. прогнозирование, планирование;

5. обеспечение устойчивого финансового положения:

6. обеспечение эффективности использования финансовых ресурсов и др.

2.2 Управление капиталом и определение цены капитала
Управление капиталом на предприятии предполагает решение следующих основных задач.

1. прогнозирование и планирование структуры капитала;

2. привлечение необходимых финансовых ресурсов;

3. рациональное управление капиталом;

4. экономический анализ финансового состояния;

5. повышение эффективности капитала.

Таблица 1. Структура функционирующего капитала.

	Оборотный капитал
	Оборотные фонды
	Запасы
	Заемный капитал
	Долгосрочный заемный капитал
	Облигационные долгосрочные займы

	
	Фонды обращения
	Дебиторская задолженность
	
	
	Долгосрочные кредиты

	
	
	Краткосрочные финансовые вложения
	
	Текущий заемный капитал
	Краткосрочные кредиты

	
	
	Денежные ресурсы
	
	
	Привлеченные средства

	СУММА АКТИВОВ
	СОВОКУПНЫЙ КАПИТАЛ


Цена капитала:
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где:
С - цена капитала;

Z - затраты на привлечение капитала:

К - сумма привлеченного капитала. '4Цена капитала выражается в относительных величинах: процентах, коэффициентах.

В связи с тем. что не один из экономических критериев не является обобщающим, в последние годы распространение получила теория «Максимизация богатства акционеров». При этом под богатством акционеров подразумевается не размер дивидендов, а максимизация стоимости фирмы (функционирующего капитала), которая определяется на базе текущих цен (котировок на финансовом рынке) главным образом долевых ценных бумаг.

Средневзвешенная стоимость фирмы (функционирующего капитала):
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где:

k - стоимость i источника:

d - удельный вес i источника.

Средневзвешенная стоимость фирмы (функционирующего капитала) выражается в количественных величинах - денежных единицах. В этом случае актуальным, является концепция сохранения и роста стоимости фирмы (функционирующего капитала)

2.3 Учет временной ценности денег в финансовом управлении
В рыночной экономике деньги приобретают еще одну характеристику - временную ценность денег. что существенно осложняет принятие финансовых решений. Так для оценки целесообразности финансовых вложений используются методы, основанные на оценке будущих поступлений, прибыли, процентов, дивидендов, с точки зрения настоящего момента. Обычно инвестором принимаются следующие условия:
· перманентное обесценение денег;

· темпы изменения цен на сырье, материалы и основные средства, могут существенно отличаться от темпов инфляции;
· требуется поступление дохода не ниже определенного минимума;
· поступление дохода регулярное и периодическое.

Базируясь на этих условиях, инвестор стремится оценить свои доходы в будущем и определить допустимую сумму финансовых вложений в конкретный проект исходя из прогнозируемой рентабельности.
Простейшим видом финансовой сделки является однократное предоставление в долг некоторой суммы PV с условием, что через некоторое время t будет возвращена сумма FV. Эффективность подобной сделки может быть охарактеризована одной из двух величин:
темп прироста:
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темп снижения:
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В финансовых вычислениях первый показатель имеет еще названия: «процент», «рост», «ставка процента», «норма доходности», а второй - «дисконт», «ставка дисконтирования», «коэффициент дисконтирования». Очевидно, что обе ставки взаимосвязаны:
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Оба показателя могут выражаться либо в долях единицы, либо в процентах. Различие в этих формулах состоит в том. какая величина берется за базу сравнения.

Итак, в любой простейшей финансовой сделке всегда присутствуют три величины, две из которых заданы, а одна является искомой.

Процесс, в котором речь идет о движении денежного потока от настоящего к будущему, в финансовых вычислениях называется процессом наращения.

Процесс, в котором речь идет о движении от будущего к настоящему, называется процессом дисконтирования.

На практике известны две схемы определение приведенной ценности денег:

1. Схема простых, процентов:

2. Схема сложных процентов.

Схема простых процентов предполагает постоянную базу, которая используется для начисления. Схема сложных процентов предполагает изменение базы, с которой происходит начисление для каждого периода на сумму начисленных процентов:

Рассмотрим процесс наращивания по схеме простых процентов:
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FV - приведенная ценность денег;
PV - предоставляемая ссуда, неизменна в каждом периоде;
n - число периодов начисления процентов;

r - ставка процента (норма доходности).

Рассмотрим процесс наращивания по схеме сложных процентов:

[image: image8.jpg]



РV - предоставляемая ссуда;
n - число периодов начисления процентов;
FV - приведенная ценность денег;
r - коэффициент ожидаемой прибыльности (доходности).
(1+r)n - представляет собой мультиплицирующий множитель.
При 0<n<1, справедливо: Спр1>Ссл0
При n>1, справедливо: Спр1<Ссл0
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Рис. 3. Значение приведенной стоимости по формуле сложного и простого процента.

Рассмотрим процесс дисконтирования по схеме простых процентов:
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FV - приведенная ценность денег в будущем;

PV - сумма денег в настоящем;

n- число периодов дисконтирования;
d - дисконт.

Рассмотрим процесс дисконтирования по схеме сложных процентов:
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FV - приведенная ценность денег в будущем;
PV - сумма денег в настоящем;
n - число периодов дисконтирования;
d - дисконт.
1/(1+d)n - представляет собой дисконтирующий множитель.
2.4 Управление портфелем ценных бумаг предприятия
Управление инвестиционным портфелем - это планирование, формирование. анализ и структуризация портфеля ЦБ при сохранении необходимого уровня его ликвидности и минимизации затрат, связанных с ним.
Принципами формирования инвестиционного портфеля являются:

1. безопасность, т.е. неуязвимость инвестиций от изменений на рынке инвестиционного капитала (вложения делать в надежные ЦБ);

2. ликвидность, т.е. способность быстрого превращения ЦБ в денежные средства с наименьшими затратами на реализацию и при отсутствии, значительных курсовых потерь (возможности их свободного обращения на рынке, использование их в качестве залога ЦБ при получении кредита и т.п.);

3. диверсификация, т.е. снижение риска серьезных потерь посредством распределения вложений в ЦБ различных эмитентов, различных регионов, с различным сроком погашения и т.д.
4. доходность, т.е. получение максимума дохода при заданном уровне риска. 

Доход (прибыль) портфеля ЦБ складывается из следующих компонентов:

· поступления в форме дивидендов, процентов;

· поступления за счет разницы между ценой продажи и ценой покупки;
· поступления за счет высокой котировки;
· комиссионные поступления.
2.5 Управление финансовыми рисками
Система инвестиционных рисков.
Вообще инвестирование сопряжено с предпринимательским риском. Предпринимательский риск, это риск, в первую очередь обусловленный структурой активов, для покрытия которых привлекаются инвестиции. Предпринимательский риск сопряжен с многочисленными внешними и внутренними факторами, начиная с конъюнктуры рынка и заканчивая национальными традициями. Классификация рисков:
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Рис. 4. Система рисков

Вообще риск это событие, которое может произойти или не произойти. Если риск можно выявить, то его можно избежать, но для бизнеса это означает отказ от возможной прибыли. Поэтому управление финансами предусматривает управление рисками.

Для диверсификации инвестиционного портфеля следует различать три основных вида риска:

1. кредитный риск;

2. риск изменения курса;

3. риск досрочного отзыва.

Кредитный риск (credit risk) - риск того, что погашение основного долга и процента
по ЦБ не будет осуществлено в надлежащее время. Оценку этого риска по различным
видам и отдельным выпускам ЦБ дают специализированные агентства. Они присваивают
бумагам рейтинг, позволяющий судить о вероятности своевременного погашения
обязательства.

Существуют бумаги инвестиционного уровня, например, государственные ЦБ и муниципальные, которые имеют незначительный кредитный риск. Более высокий кредитный риск несут ЦБ спекулятивного характера. В тоже время ЦБ с высоким риском приносят более высокий доход.

Риск изменения курса (price risk) - этот риск связан с изменением, а именно снижением, курсовой цены ЦБ (при росте процентных ставок). Это порождает большие проблемы, связанные со снижением прибыли.

Риск досрочного отзыва (call risk) - условия выпуска ЦБ могут предусматривать возможность досрочного погашения по желанию эмитента. Такое погашение обычно допускается, если: - прошел минимально допустимый безотзывной срок, зафиксирован​ный в проспекте эмиссии; - если рыночная цена ЦБ не; ниже начальной ее курсовой стоимости.

Способы оценки степени риска.
Для оценки качества ЦБ используют показатели доходности и риска. При этом различные ЦБ имеют принципиальные отличия в оценке качества.
Доходность актива это:
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где:

r - доходность актива (в % или долях);

D - доход (прибыль);
СI- величина инвестиций.

Определение доходности акций требует другого подхода, так как доходность акции состоит из двух компонентов дивидендов и дохода полученного от прироста капитала который прямо не связан с прибылью, таким образом:

[image: image14.jpg]. D*DK _D=+{R-R) D R-h.
"R R B B





где:

rа - доходность акции (в % или долях);

D1 - ожидаемый дивиденд;

DK1 - ожидаемый доход от прироста капитала (P1 – Р0);
P1.0 - цена акции на момент анализа и на момент предшествующий инвестициям;
Риск весьма сложная категория, которая чаше всего связана с обстоятельствами:
1. Возможностью не достигнуть поставленной цели;
2. Неопределенностью прогнозируемого результата;
3. Субъективностью оценки прогнозируемого результата.

Так как риск является вероятностной оценкой измерить его не возможно, однако для оценки риска важно то, что риск и доходность изменяются в одном направлении. Поэтому риск ЦБ оценивается степенью вариабельности доходности.

Для оценки риска наибольшее применение получил расчет коэффициента вариации:
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где среднеквадратическое отклонение:
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Чем выше коэффициент вариации, тем больше риск актива. Принято, что если коэффициент вариации выше 25%, то риск высокий.

Для принятия инвестиционного решения инвестор должен оценить ожидаемую доходность и ожидаемый риск интересующих его активов, а затем определить покрывает ли доходность ожидаемый риск.

Инвестиционное качество ЦБ — это оценка того, насколько бумага обладает ликвидностью, низким риском при стабильной курсовой стоимости, способности приносить проценты, превышающие или находящиеся на уровне среднерыночного процента.

Общепринято,  что по мере снижения рисков, растет ее ликвидность  и падает доходность, но это правило проявляется лишь в определенном массиве случаев, однако это позволяет создать шкалу инвестиционных качеств по видам ценных бумаг, помогающею инвестору упорядочить свое понимание соотношений между ЦБ:
Например:

1. Долговые обязательства, обеспеченные залогом;

2. Долговые обязательства не обеспеченные залогом:

3. Привилегированные акции:

4. Обыкновенные акции:

5. Опционы.

Данная рейтинговая оценка составлена в соответствии со старшинством в удовлетворении претензий по ценным бумагам и степенью гарантированное™ и величиной процентных выплат по ним.

На практике инвестор оперирует несколькими активами. Некоторый набор активов, которыми оперирует инвестор, т.е. портфелем ценных бумаг или инвестиционным портфелем.

Для снижения риска портфеля ценных бумаг следует иметь в виду, что, оценивая риск конкретного актива изолированно, его риск может иметь высокий уровень, однако при рассмотрении в составе некоторого инвестиционного портфеля, в сочетании с другими активами, портфеля ценных бумаг может оказаться практически без рисковым.

Например, теоретически можно подобрать два актива, каждый из которых имеет высокий уровень риска, но которые, объединенные в портфеле, обеспечивают портфелю меньший риск. Кроме того, увеличение числа включаемых в портфель активов, как правило, приводит к снижению риска портфеля в целом (снижению диверсифицируемого, не систематического риска портфеля в целом).
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Рис. 5. График диверсифицируемого и систематического рисков.

Бюджетирование, а затем мониторинг бюджета сопряжены с обработкой больших массивов информации, применением разнообразных методов в ограниченные по времени сроки. А, учитывая также то, что этот процесс носит итеративный характер, для получения оптимального результата необходимо использование современных информационных технологий управления финансами.
Информационные технологии - это совокупность программного обеспечения, технических средств, телекоммуникаций и квалифицированных кадров.

Выделяются три уровня информационных технологий:

1. автоматизированные рабочие места (АРМ);

2. локальная сеть с выходом в корпоративную сеть;

3. интегрированная система управления.

Автоматизированные рабочие места (АРМ) - это рабочее место специалиста укомплектованное персональным компьютером, с программным продуктом позволяющим решать в автоматизированном режиме задачи, возложенные на этого специалиста.

Локальная сеть с выходом в корпоративную сеть - это объединение отдельных автоматизированных рабочих мест с центральным файловым сервером. Проблема данного уровня связана с каналами связи. На крупных предприятиях автоматизированные рабочие места разбросаны на большом расстоянии и. в случае, если имеется ограничения по каналам связи, локальная сеть ограничена радиусом действия.

интегрированная система управления - это полнофункциональные программные продукты позволяющие автоматизировать весь процесс управления.

Учитывая, что информация, которая содержится на жестких дисках, персональных компьютерах и серверах представляет коммерческую тайну, используются информационные технологии по её защите от постороннего доступа в том числе и по уровню менеджеров (внутренних пользователей).

Наиболее популярные российские программные продукты: «БЭСТ-План» (автоматизация планирования себестоимости, порога рентабельности, прогнозирования финансовых результатов): «Альт-Прогноз» (оптимизация финансовых планов коммерческой организации); «БЭСТ-Pro» (интегрированная система управления) и многие другие.
3.1. Место и роль экономического анализа в управлении предприятием. Экономический анализ как база обоснования и принятия управленческих решений

Управление представляет собой процесс активного воздействия управляющего органа на развитие управляемого объекта с целью обеспечения его эффективного функционирования. [22]

Сущность управления раскрывается в его функциях. Отдельные функции управления выделились в процессе разделения и специализации управленческого труда. Основными функциями управления являются: планирование, учет, анализ, регулирование.

Каждая из функций может быть разделена на более мелкие элементы, или подфункции. Например, в функции планирования можно выделить: прогнозирование, программирование, моделирование и другие.

Планирование обеспечивает разработку направлений и параметров развития управляемого объекта для достижения поставленной цели.

Учет    обеспечивает    постоянное    создание,    накопление, классификацию и обобщение необходимой информации. Эта информация должна достоверно  и  полно отражать  фактические  процессы, происходящие в управляемом объекте. Создание, накопление и обобщение информации осуществляется по специально разработанной методологии.

Анализ обеспечивает количественную и качественную оценку происходящих изменений в управляемом объекте.

Анализ позволяет во - время увидеть тенденции развития как нежелательных, так и прогрессивных явлений. С помощью анализа разрабатываются варианты решений, которые позволяют затормозить развитие нежелательных явлений и создать благоприятные условия для развития прогрессивных.

С помощью анализа вскрываются неиспользованные внутренние резервы коммерческих организаций, а также резервы, дополнительно возникающие в новых ситуациях. Использование внутренних резервов позволяет либо ускорить развитие управляемого объекта, либо перевести его на более эффективный режим функционирования.

Экономический   анализ  является  основой  для   выработки оптимальных управленческих решений. Посредством анализа готовятся варианты решений, которые разрабатываются благодаря глубокому изучению изменений, происходящих в управляемом объекте. 

Регулирование обеспечивает принятие управленческих решений, а также их исполнение на базе результатов анализа.

Все функции управления тесно взаимосвязаны между собой и в совокупности представляют процесс управления.

3.2. Классификация видов экономического анализа и их роль в управлении предприятием

Классификация видов экономического анализа осуществляется по различным признакам, например:

1) по субъектам экономического анализа;

2) по времени проведения;

3) по направлению исследования;

4) по содержанию и уровню организации;

1. По субъектам экономического анализа различают анализ внутренний и внешний.

1.1. Внутренний экономический анализ осуществляется внутренними субъектами, т.е. сотрудниками, администрацией. Он проводится для целей управления коммерческой организацией, для повышения эффективности производственной, хозяйственной и финансовой деятельности. Это анализ всех сторон деятельности коммерческой организации.

1.2. Внешний экономический анализ осуществляется внешними субъектами с конкретными целями, поставленными каждым субъектом.

2. По времени проведения экономический анализ подразделяется следующим образом.

2.1. Экономический анализ, проводимый после совершения производственных, хозяйственных и финансовых операций - итоговый, последующий, периодический, ретроспективный.

2.2. Экономический анализ, проводимый до совершения производственных, хозяйственных и финансовых операций – предварительный, перспективный, прогнозный, анализ планов. Прогнозная информация – менее точная, но позволяет принимать управленческие решения своевременно, определять параметры перспективного развития коммерческой организации.

2.3. Экономический анализ, проводимый в момент совершения производственных, хозяйственных и финансовых операций – оперативный экономический анализ. В ходе оперативного анализа используется информация, фиксируемая и обрабатываемая ежедневно. Оперативный анализ позволяет принимать управленческие решения «на ходу», замечать назревающие затруднения и предотвращать их. Как правило, оперативный анализ не является комплексным, т.е. не охватывает все стороны деятельности коммерческих организаций. Вместе с тем организация оперативного анализа, даже по ограниченному кругу вопросов, в значительной мере способствует повышению эффективности управления, хотя и требует определенных затрат труда. Широкому внедрению оперативного анализа в практику управления препятствует отсутствие единой методики управленческого учета. Система управленческого учета (важнейшей информационной базы для оперативного анализа) в значительной мере обусловлена отраслевой принадлежностью коммерческих организаций, особенностями технологии производства и организации труда. Вопросы организации управленческого учета, в отличие от бухгалтерского и статистического, решаются на каждом предприятии по-разному. 

Периодический, оперативный и перспективный виды анализа взаимосвязаны и дополняют друг друга. Наилучшим образом этот вопрос решается в условиях применения современных средств автоматизации управления, когда одна и та же информация может быть использована сначала для получения оперативных данных (например, в момент совершения хозяйственной операции), а затем (например, по окончании месяца) – для получения отчетности – важнейшего источника информации для периодического анализа. 

3. По направлениям исследования различают производственный анализ и финансовый анализ, а также общеэкономический и технико-экономический анализ. 

4. По содержанию и уровню организации различают анализ комплексный и тематический.

Комплексный анализ охватывает все стороны производственной, хозяйственной и финансовой деятельности коммерческих организаций.

Тематический анализ направляется на исследование частных вопросов, например, анализ калькуляций себестоимости конкретных изделий, анализ качества продукции, анализ производительности труда.

3.3. Пользователи аналитической (экономической) информации как субъекты анализа 

Субъектами анализа выступают внешние и внутренние пользователи информации.

Внутренние субъекты анализа (пользователи информации): администрация коммерческой организации, персонал коммерческой организации, собственники (в тех случаях кого работают в организации).
Внешние субъекты анализа: собственники, заимодавцы (банки, юридические лица, физические лица), поставщики, покупатели, конкуренты, налоговые органы, аудиторские фирмы, консультанты, юристы, ассоциации и др.

Цели субъектов анализа могут быть самыми разными     (табл. 1), но все они сходятся в главном - это получение экономической информации, позволяющей дать точную оценку, как текущего состояния объекта, так и ожидаемых перспектив его развития [25].

Таблица 1

Субъекты и основные направления анализа

	Субъекты анализа
	Основные направления (темы) анализа

	Собственники
	Финансовые результаты, устойчивость финансового положения, размер дивидендов по привилегированным и обыкновенным акциям, распределение, т.е. направления использования прибыли.

	Администрация, персонал
	Все аспекты деятельности фирмы, эффективность хозяйственной и финансовой деятельности.

	Заимодавцы
	Платежеспособность, кредитоспособность, ликвидность.

	Поставщики 
	Финансовое состояние, платежеспособность.

	Покупатели
	Качество, цены и себестоимость товаров, условия производства и хранения, условия поставки, финансовое состояние.

	Конкуренты
	Особенности технологического процесса, трудоемкость, себестоимость, качественные характеристики продукции, рыночная устойчивость.

	Налоговые органы
	Финансовые результаты, объекты налогообложения, платежеспособность.


Каждый субъект анализа изучает информацию, исходя из своих интересов. Так, собственникам необходимо определить увеличение или уменьшение доли собственного капитала и оценить эффективность использования ресурсов администрацией коммерческой организации. Кредиторам - целесообразность продления кредита, изменение условий кредитования, гарантии возврата кредита. Потенциальным собственникам, кредиторам и поставщикам - выгодность помещения своих капиталов в данное предприятие.

Только администрация и персонал организации может провести глубокий  анализ, который базируется на внутренней информации, создаваемой управленческим учетом.

3.4. Характеристика и особенности проведения финансового и управленческого (производственного) анализа, их взаимосвязь и роль в принятии управленческих решений

Разделение анализа на финансовый и управленческий обусловлено сложившимся на практике разделением системы бухгалтерского учета в масштабе предприятия на финансовый учет и управленческий учет.

Финансовый анализ, основывающийся на данных только публичной бухгалтерской отчетности, приобретает характер внешнего анализа, т.е. анализа, проводимого за пределами предприятия заинтересованными контрагентами, собственниками или государственными органами. При анализе только публичных отчетных данных используется весьма ограниченная часть информации о деятельности предприятия, что не позволяет раскрыть все стороны деятельности фирмы.

Особенностями внешнего финансового анализа являются:

- множественность  субъектов  анализа,  пользователей  информации  о деятельности предприятия;

- разнообразие целей и интересов субъектов анализа;

- наличие типовых методик, стандартов учета и отчетности;

- ориентация анализа только на публичную, внешнюю отчетность предприятия;

- ограничение задач анализа;

- максимальная открытость результатов анализа для пользователей информации о деятельности предприятия.

Основное содержание внешнего финансового анализа, осуществляемого партнерами предприятия по данным публичной финансовой отчетности, составляют:

- анализ абсолютных показателей прибыли;

- анализ относительных показателей рентабельности;

- анализ финансового состояния, финансовой устойчивости, ликвидности баланса, платежеспособности предприятия;

- анализ эффективности использования собственного и заемного капитала;

- экономическая  диагностика  финансового  состояния  предприятия  и рейтинговая оценка эмитентов.

Особенностями управленческого анализа являются:

- ориентация результатов анализа на цели и интересы руководства предприятия;

- использование всех источников информации для анализа;

- отсутствие регламентации анализа со стороны государственных органов;

- комплексность анализа, изучение всех сторон деятельности предприятия;

- интеграция учета, анализа, планирования и принятия решений;

- максимальная закрытость результатов анализа в целях сохранения коммерческой тайны.

3.5. Бухгалтерская отчетность предприятия, как информационная база финансового анализа

Управленческий учет - подсистема бухгалтерского учета, которая обеспечивает   управленческий   аппарат   организации   информацией, используемой для планирования, собственно управления и контроля за деятельностью. Этот процесс включает выявление, измерение, сбор, анализ, подготовку, интерпретацию, передачу и прием информации, необходимой управленческому аппарату для выполнения его функций.

Финансовый учет — подсистема бухгалтерского учета, которая обеспечивает не только менеджеров организации, но и внешних пользователей информацией о финансовом положении, финансовых результатах деятельности и имущественном состоянии организации.

Бухгалтерская (финансовая) отчетность - единая система данных об имущественном и финансовом положении организации и о результатах ее хозяйственной деятельности.

Годовая бухгалтерская отчетность включает следующие формы:

- форма № 1 «Бухгалтерский баланс»;

- форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках»;

- форма № 3 «Отчет об изменениях капитала»;

- форма № 4 «Отчет о движении денежных средств»;

- форма № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу»;

- «Пояснительная записка» с изложением основных факторов, повлиявших в отчетном году на итоговые результаты деятельности предприятия, с оценкой его финансового состояния;

- Итоговая часть аудиторского заключения (для предприятий, подлежащих обязательному аудиту), подтверждающая степень достоверности сведений, включаемых в бухгалтерскую отчетность предприятия. Наиболее информативной формой для анализа и оценки финансового состояния предприятия служит бухгалтерский баланс (форма № 1). Баланс отражает состояние имущества, собственного капитала и обязательств предприятия на определенную дату.

Баланс позволяет оценить эффективность размещения капитала предприятия, его достаточность для текущей и предстоящей хозяйственной деятельности, оценить размер и структуру заемных источников, а также эффективность их привлечения.

На основе изучения баланса внешние пользователи могут принять решения о целесообразности и условиях ведения дел с данным предприятием как с партнером; оценить кредитоспособность предприятия как заемщика;

оценить возможные риски своих вложений, целесообразность приобретения У акций данного предприятия и его активов и другие решения.

Форма № 2 содержит сведения о финансовых результатах деятельности организации как за отчетный, так и за аналогичный период предыдущего года и отражает порядок формирования чистой прибыли (непокрытого убытка) организации.

Форма № 2 является важнейшим источником информации для анализа показателей   рентабельности   активов   предприятия,   рентабельности реализованной  продукции,  определения  величины  чистой  прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, и других показателей.

Форма № 3 показывает структуру собственного капитала предприятия, представленную в динамике. По каждому элементу собственного капитала в ней отражены данные об остатке на начало года, пополнении источника собственных средств, его расходовании и остатке на конец года.

Форма № 4 отражает остатки денежных средств на начало года и конец отчетного периода и потоки денежных средств (поступления и расходование) в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности предприятия.

Формы № 3 и № 4 дополняют бухгалтерский баланс и отчет о прибылях и убытках, позволяют раскрыть факторы, определившие изменение финансовой устойчивости и ликвидности предприятия, помогают построить прогнозы на предстоящий период.

Форма № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу» служит важным источником  информации  для  комплексного  анализа эффективности хозяйственной деятельности организации и включает 7 разделов:

1. Движение заемных средств

2. Дебиторская и кредиторская задолженность

3. Амортизируемое имущество

4. Движение средств финансирования долгосрочных инвестиций и финансовых вложений

5. Финансовые вложения

6. Расходы по обычным видам деятельности

7. Социальные показатели.

3.6. Цели и этапы анализа бухгалтерской (финансовой) отчетности


Бухгалтерская финансовая отчетность коммерческих организаций является важным элементом информационного обеспечения экономического анализа. Не случайно концепция составления и публикации отчетности является  основой системы национальных бухгалтерских стандартов в большинстве развитых стран. 


Чем же объясняется такое внимание к отчетности? 


Любая коммерческая организация постоянно нуждается  в источниках финансирования. Найти их можно на рынке капиталов, привлекая потенциальных инвесторов, кредиторов путем объективного информирования их о своей производственной, хозяйственной и финансовой деятельности, то есть в основном с помощью финансовой отчетности.  Насколько привлекательны опубликованные в отчетности финансовые результаты, настолько велика вероятность получения инвестиций и кредитов. 


Глубина финансового анализа зависит от поставленных целей, а также от  факторов информационного, временного, методического, кадрового и технического обеспечения. 


Логика аналитической работы предполагает ее организацию в виде двух модульной структуры :


1). экспресс-анализ;


2). детализированный анализ.


Целью экспресс-анализа является быстрая, наглядная  и простая оценка финансового благополучия и динамики развития коммерческой организации. Этот  анализ проводится по данным отчетности.


Цель детализированного анализа – подробное характеристика имущественного и финансового положения коммерческой организации; характеристика результатов ее деятельности в истекшем периоде, а также возможностей развития на перспективу. Он конкретизирует, дополняет и расширяет отдельные процедуры экспресс-анализа. Степень детализации зависит от желания и умения специалиста и поставленных конкретных задач.


В общем виде программа детализированного финансового анализа выглядит следующим образом:


1. Предварительный обзор экономического и финансового положения коммерческой организации.

1.1. Характеристика общей направленности производственной, хозяйственной и финансовой деятельности.

1.2. Выявление неблагополучных статей отчетности:

· убытки;

· ссуды и займы, не погашенные в срок;

· просроченная дебиторская и кредиторская задолженности;

· векселя, выданные и полученные, просроченные.

2. Оценка и анализ экономического потенциала коммерческой организации.


2.1. Оценка имущественного положения.


2.1.1. Расчет и интерпретация показателей имущественного положения.


2.1.2. Вертикальный анализ баланса. 


2.1.3. Горизонтальный анализ баланса.


2.1.4. Анализ качественных сдвигов в имущественном положении.


2.2. Оценка и анализ финансового положения.


2.2.1. Оценка и анализ ликвидности.


2.2.2. Оценка и анализ финансовой устойчивости.


2.2.3. Анализ оборачиваемости оборотных активов и оборотного капитала.


2.2.4. Обобщающая оценка финансового положения.

3. Оценка и анализ эффективности деятельности коммерческой организации. 



3.1. Анализ бухгалтерской и чистой прибыли.


3.2. Анализ затрат и определение точки безубыточности.


3.3. Анализ рентабельности.


3.4. Оценка эффективности использования экономического потенциала.

4. Оценка и анализ положения коммерческой организации на рынке ценных бумаг.


4.1. Анализ доходности и рентабельности акций.


4.2. Анализ рыночной ценности акций и коэффициентов их котировки.

3.7 Приемы анализа бухгалтерской (финансовой) отчетности предприятия.
При анализе изучаются абсолютные экономические показатели, характеризующие результаты производственной и финансовой деятельности коммерческих организаций, а также условия этой деятельности, т.е. величину используемых ресурсов и затрат. Это следующие показатели:
· валовая прибыль,
· чистая прибыль,

· выручка от реализации,

· полная себестоимость реализованной продукции,

· стоимость имущества,

· стоимость основных средств (фондов),

· величина оборотных активов,

· величина собственного капитала и др.

При анализе абсолютных показателей определяются:
1. Изменение абсолютных показателей в сумме;

2. Изменение величины абсолютных показателей в процентах, т.е. определение коэффициентов (темпов) прироста или уменьшения.

3. Индексы динамики и индексы выполнения плана, если последний имеет место.
Горизонтальный анализ - это анализ динамики отдельных статей отчетности для выявления тенденций их изменения, а также сравнение отдельных взаимосвязанных статей и разделов актива и пассива баланса.
Вертикальный анализ - это анализ структуры отчетной формы с целью выявления относительных значений (уд. веса) отдельных статей, групп статей и разделов отчетной формы (баланса, например).
Трендовый анализ - это. анализ динамики отдельных статей отчетной формы с целью прогнозирования присущих им тенденций с использованием статистических методов (в том числе «тренда»).
Анализ финансовых коэффициентов. Для характеристики финансовой устойчивости, ликвидности, эффективности использования ресурсов применяются коэффициенты. Например, финансовые коэффициенты:
· коэффициент абсолютной ликвидности,

· коэффициент срочной ликвидности,

· коэффициент текущей ликвидности,

· коэффициент финансовой независимости: общий, в части формирования оборотных активов, в части формирования запасов.
3.8. Общая характеристика экономико-математических и статистических методов анализа

При решении задач экономического анализа применяются:

методы элементарной математики;

классические методы математического анализа: дифференциальное, интегральное и вариационное исчисления;

методы математической статистики: изучение одномерных и многомерных статистических совокупностей, корреляционный и регрессионный анализ;

эконометрические методы;

методы математического программирования: линейное, квадратичное и нелинейное программирование; целочисленное и динамическое программирование;

методы исследования операций: управление запасами; методы технического износа и замены оборудования; теория игр; теория расписаний; методы экономической кибернетики;

эвристические методы.

Рассмотрим некоторые наиболее широко используемые экономико-математические методы.

Методы корреляционного и регрессионного анализа широко используются для определения связи между показателями, не находящимися в функциональной зависимости. Теснота связи между ними измеряется корреляционными отношениями (для нелинейной зависимости) или коэффициентом корреляции (для линейной зависимости).

Линейное программирование основано на решении системы линейных уравнений (с преобразованием в уравнения и неравенства), когда зависимость между изучаемыми явлениями строго функциональна. Все экономические задачи, решаемые с применением линейного программирования, отличаются альтернативностью решения и определёнными ограничивающими условиями. Решить такую задачу – значит выбрать из всех допустимо возможных (альтернативных) вариантов оптимальный. Важность и ценность использования в экономике метода линейного программирования состоит в том, что оптимальный вариант выбирается из весьма значительного количества альтернативных вариантов.

Методы динамического программирования применяются при решении оптимизационных задач, в которых целевая функция или ограничения, либо и первое и второе одновременно характеризуются нелинейными зависимостями. Признаками нелинейности являются, в частности, наличие переменных, у которых показатель степени отличается от единицы, а также наличие переменной с показателем степени, под корнем, под знаком логарифма и т.п.

Теория игр исследует оптимальные стратегии в ситуациях игрового характера. К ним относятся ситуации, связанные с выбором самых выгодных производственных решений, системы научных и хозяйственных экспериментов, с организацией статистического контроля, хозяйственных взаимоотношений между предприятиями промышленности и других отраслей. Формализуя конфликтные ситуации математически, их можно представить как игру двух, трёх и более игроков, каждый их которых преследует цель максимизации своей выгоды, своего выигрыша за счёт другого.

Статистические методы экономического анализа:

статистическое наблюдение - запись информации по определенным принципам и с определенными целями;

абсолютные и относительные показатели (коэффициенты, проценты);

расчеты средних величин: средние арифметические простые, взвешенные, геометрические;

ряды динамики: абсолютный прирост, относительный прирост, темпы роста, темпы прироста;                         

сводка и группировка экономических показателей по определенным признакам;

сравнение: с конкурентами, с нормативами, в динамике;

индексы - влияние факторов на сравниваемые показатели;

детализация (например, производительность труда годовая зависит, во-первых, от производительности часовой, во-вторых, от использованного времени в течение года);графические методы.

Бухгалтерские методы: метод двойной записи; бухгалтерский баланс; другие бухгалтерские методы.

3.11. Раскрытие аналитической информации в пояснениях к бухгалтерской (отчетности

В пояснительной записке должна быть приведена информация о данных, требование о раскрытии которых определено в пункте 27 Положения по бухгалтерскому учету «Бухгалтерская отчетность организации» ПБУ 4/99, а также других положениях по бухгалтерскому учету (об изменениях учетной политики организации, о материально-производственных запасах, основных средствах, о доходах и расходах организации, о событиях после отчетной даты и условных фактах хозяйственной жизни, об информации по аффилированным лицам, об информации по операционным и географическим сегментам и пр.), и не нашедших отражения в формах бухгалтерской отчетности.

Информацию о соответствующих данных рекомендуется включать в пояснительную записку в виде отдельных разделов.

В пояснительной записке подлежат раскрытию данные статей, по которым в Бухгалтерском балансе и Отчете о прибылях и убытках отражаются прочие активы, прочие кредиторы, дебиторы, иные обязательства, отдельные виды прибылей и убытков в случае их существенности.

В пояснительной записке следует привести краткую характеристику деятельности организации (обычных видов деятельности; текущей, инвестиционной и  финансовой деятельности),  основные  показатели деятельности и факторы, повлиявшие в отчетном году на финансовые результаты деятельности организации, а также решения по итогам рассмотрения годовой бухгалтерской отчетности и распределения прибыли, оставшейся в распоряжении организации.

Организация, применяющая при налогообложении метод определения выручки от реализации продукции (работ, услуг) по мере ее оплаты, приводит отдельно данные о причитающихся налоговых платежах в бюджет, исчисленных на основе представленных налоговых расчетов, и данные, исчисленные на основе сведений о продаже товаров, продукции, работ, услуг и финансовых результатах, отраженных в бухгалтерском учете исходя из допущения временной определенности фактов хозяйственной деятельности. При этом данные о налоговых платежах, исчисленных по двум методам, приводятся в разрезе существенных видов налогов и с отражением сумм отклонений.

При изложении основных показателей деятельности может быть приведена характеристика основных средств (доля активной части основных средств, коэффициенты износа, обновления, выбытия и пр.), нематериальных активов, финансовых вложений, научно-технического уровня продукции и пр.

При оценке финансового состояния на краткосрочную перспективу могут приводиться показатели оценки удовлетворительности структуры баланса (текущей ликвидности, обеспеченности собственными средствами и способности   восстановления   (утраты)   платежеспособности).   При характеристике платежеспособности следует обратить внимание на такие показатели, как наличие денежных средств на счетах в банках, в кассе организации, убытки, просроченные дебиторскую  и кредиторскую задолженности, не погашенные в срок кредиты и займы, полноту перечисления соответствующих налогов в бюджет, уплаченные (подлежащие уплате) штрафные санкции за неисполнение обязательств перед бюджетом. Также следует обратить внимание на оценку положения организации на рынке ценных бумаг и причины имевших место негативных явлений.

При оценке финансового положения на долгосрочную перспективу приводится  характеристика структуры  источников  средств,  степень зависимости организации от внешних инвесторов и кредиторов и пр. Дается характеристика динамики инвестиций за предыдущие годы и на перспективу с определением эффективности этих инвестиций.

Кроме того, может быть приведена оценка деловой активности организации, критериями которой являются широта рынков сбыта продукции, включая наличие поставок на экспорт, репутация организации, выражающаяся, в частности, в известности клиентов, пользующихся услугами организации, и др.; степень выполнения плановых показателей, обеспечения заданных темпов их роста (снижения); уровень эффективности использования ресурсов организации. Целесообразно включение в пояснительную записку данных о динамике важнейших экономических и финансовых показателей работы организации   за  ряд  лет,   описаний   будущих   капиталовложений, осуществляемых экономических мероприятий, природоохранных мероприятий и другой информации, интересующей возможных пользователей бухгалтерской отчетности.

3.12. Место и роль финансового анализа в аудиторской деятельности.


Финансовый анализ, как один из видов экономического анализа, используется в аудите в двух аспектах:


- во-первых, как метод изучения экономики клиента при аудиторских проверках;


- во-вторых, как самостоятельный вид услуг аудиторов.


Первый аспект. Финансовый анализ является неотъемлемой составной частью аудиторской работы и используется на всех этапах аудита:



а) на стадии планирования;


б) при проведении аудита;



в) при подготовке аудиторского заключения.


А) При планировании аудита осуществляется ознакомление с бизнесом клиента, то есть проводится предварительный аналитический обзор, изучается баланс, отчет о прибылях и убытках, отчеты о движении денежных средств и капитала.


Б) При проведении аудита осуществляются, так называемые, аналитические процедуры. 


Аналитические процедуры – это методы оценки статей финансовых отчетов путем сопоставления их как между собой, так и другими финансовыми и нефинансовыми показателями. 


Цель применения аналитических процедур состоит в выявлении нетипичных обстоятельств, которые потребуют пристального внимания аудиторов при проведении проверки. Типичными являются следующие процедуры: 

1) сопоставление остатков по счетам на несколько отчетных дат;

2) сопоставление отчетных данных с данными финансовых смет и финансовых прогнозов; 

3) сопоставление с отраслевыми данными;

4) сопоставление с соответствующей нефинансовой информацией (например, с количественными производственными показателями).

В) В аудиторском заключении должны найти отражение результаты

финансового анализа клиента, должна отражаться оценка его финансового благополучия, состояния его имущества, величины собственного и заемного капиталов, скорости оборота всего капитала и его отдельных частей, рентабельности используемых средств.

Второй аспект. Финансовый анализ рассматривается как самостоятельный вид услуг аудиторов. Руководству коммерческой организации, собственникам, акционерам необходима полная и обстоятельная информация о финансовом положении фирмы в конце отчетного периода, о полученной прибыли и её использовании, о целесообразности проведенных операций с имуществом. Такая информация может быть получена в результате проведения детализированного комплексного анализа условий и результатов производственной, хозяйственной и финансовой деятельности.

4.1. Система формирования экономических показателей как база комплексного планирования и анализа  

Схема формирования экономических показателей















Система экономических показателей включает 11 основных групп показателей. Основой системы являются показатели технико-организационного уровня производства (1 группа), которые отражают уровень техники и технологии, прогрессивность технологических процессов, техническую и энергетическую вооруженность труда, степень концентрации, специализации, кооперирования и комбинирования, длительность производственного цикла и ритмичность производства, уровень организации производства и труда. ;
Технические, организационные, природные и социальные условия определяют степень использования производственных ресурсов:

- средств труда (2 группа);

- предметов труда (3 группа);

- трудовых ресурсов (4 группа).

Эффективность использования производственных ресурсов влияет, в свою очередь, на:

- объем и качество произведенной и реализованной продукции (5 группа);

 - величину затрат на производство, т.е. себестоимость продукции (6 группа);

- величину капитала, авансированного в основные и оборотные активы (7 группа).

Сопоставление  показателей  объема  продукции  и  себестоимости характеризует величину прибыли и уровень рентабельности продукции (8 группа).

Сопоставление показателей объема продукции и размеры авансированных основных и оборотных активов характеризует эффективность использования капитала, т.е. отдачу внеоборотных активов и оборачиваемость оборотных (9 группа).

Показатели всех 9 групп обусловливают размер финансового результата, на основе которого осуществляется расчет показателей рентабельности капитала (активов) (10 группа).

От соотношения активов и источников их формирования зависит финансовое состояние организации (11 группа).

Обобщающие экономические показатели являются синтетическими, т.е. показатели одной группы определяют уровень и размер показателей другой группы.

4.2 Структура и основные цели бизнес-плана
Бизнес-план является основным средством менеджмента. В нем определяются цели деятельности, фирмы и пути их достижения. Основными целями разработки бизнес-плана являются:
· осуществление инвестиционных проектов;

· реализация отдельных коммерческих операций;

· эмиссия ценных бумаг,

· определение перспектив развития фирмы;

· проведение реорганизационных мероприятий, применяемых дли несостоятельных предприятий (банкротов);

· финансовое оздоровление и выход из временного экономического кризиса.

Бизнес-план является проверенным инструментом повышении доходности фирм в условиях конкуренции и свободного предпринимательства. Хорошо составленный, научно-обоснованный бизнес-план необходим многим участникам коммерческого дела: учредителям-собственникам, партнерам, инвесторам, банкам, административным органам и другим структурам. Всем участникам бизнес-план дает необходимую информацию для анализа и оценки предпринимательства с точки зрении его разумности, реалистичности, перспективности и результативности.

Бизнес-план текущей деятельности (пли создании новой фирмы) состоит из 3-х частей.

1) Описание бизнеса (разделы маркетинга и производства).

2) Финансовая информация (баланс, финансовый план, стратегия инвестиций, товарно-материальное обеспечение кредитов, страхование и расчеты рентабельности).

3) Сопроводительные документы (организационный и юридический планы, учредительные документы, копии контрактов, лицензий и т.д. (смотрите блок-схему))

Процесс планировании включает три логические фазы:

1) анализ ситуации, т.е. текущего и будущего положения коммерческой организации;

2) выработка целей и выбор стратегий их достижении (анализ возможных стратегий);

3) определение инструментов, позволяющих наиболее эффективно реализовать избранные стратегии (анализ возможных инструментов и выбор оптимальной их комбинации).
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Блок-схема бизнес-плана

4.3 Сметное планирование (бюджетирование) - основа сбалансированности показателей бизнес – плана. Виды смет и их взаимосвязь.
Главным инструментом разработки бизнес-планов является сметное планирование.

Смета это форма планового расчета.

Основные цели составления смет: увязка текущих и перспективных планов, координация действии различных подразделений фирмы, детализация общих целей производства и доведение их до руководителей различных центров ответственности, управление и контроль за производством, стимулирование эффективной работы руководителей и персонала фирмы, определение будущих параметров хозяйственной деятельности, периодическое сравнение текущих результатов деятельности с планом,, выявление отклонений и причин иеудоа1створи тельной работы.

При составлении смет используются различные методы: нормативный, расчетно-аналитический, балансовый, оптимизации, моделирования.

При разработке бизнес-плана составляются следующие сметы:

1) смета продаж (реализации продукции);

2) смета производства;

3) смета прямых материальных затрат (расхода основных материалов);

4) смета расходов на оплату труда производственного персонала (прямых трудовых затрат);

5) смета накладных (косвенных) общепроизводственных расходов;

6) смета себестоимости реализованной продукции;

7) смета общехозяйственных расходов;

8) смета прибылей и убытков;

9) смета капитальных затрат; 

10) смета движения денежных средств; 

11) смета статей актива и пассива и др.

Сметное планирование включает два этапа: планирование -определение будущих целей, мониторинг (сопровождение) - анализ текущей хозяйственной деятельности, т.е. того как в течение планового периода производится выполнение запланированных решений.

Сметы составляются на год в целом с поквартальной (или помесячной) разбивкой. Работа выполняется обычно пол руководством -финансового директора бригадой менеджеров, в которую включаются представители - бухгалтерии и других отделов фирмы.

Различают два полхода к расчетам смет:

1) Разработка  сметы с  «нуля». Применяется в случаях,  когда проектируется новое предприятие или когда предприятие меняет профиль работы.

2) Планирование от достигнутого. Применяется в случаях, когда профиль работы предприятия не изменяется.

Сметы подразделяются на два вида: сметы по основной деятельности предприятия; сметы по неосновным видам деятельности предприятия.

4.6 Методы расчета потребности в оборотных средствах

Потребность в оборотных средствах коммерческой организации определятся раздельно по видам оборотных активов:

по производственным запасам, по незавершенному производству, по расходам будущих периодов, по товарам (например для фирменного магазина), по дебиторской задолженности, подснежным средствам, по прочим активам.

Основой расчетов потребности в оборотных средствах является норматив потребности в днях запаса или неснижающийся запас в днях (системный запас в днях). Этот норматив должна рассчитать финансовая служба коммерческой организации.

Когда норма запаса в днях определена, ТО потребность в оборотных средствах рассчитывается путем умножение однодневного расхода на норму в днях.

Норматив потребности в днях запаса по производственным запасам включает: время в пути; время на приему, разгрузку, сортировку, складирование; время на подготовку к производству (торговле); текущий складской запас; (50% от интервала между двумя поставками); гарантийный запас (50% текущего запаса).

Норма текущего складского запаса в днях определяется в размере 50% от продолжительности интервала между Двумя смежными поставками (либо целого интервала - при ограниченном количестве видов потребляемых материалов (товаров)

Норматив потребности в днях запаса по незавершенному производству определяется исходя из длительности производственного цикла, который включает: время процесса обработки (технологический запас); время нахождения обработанных изделий у различных рабочих мест, время нахождения изделий между отдельными цехами и производствами; время страхового запаса.

Норматив потребности в днях запаса по готовой продукции включает:
время, необходимое на подбор отдельных марок и видов изделий, на
комплектование партий отгружаемой продукции; на упаковку; на погрузку; на
транспортировку до станции отправления.

Пример расчета потребности в оборотных активах по статье «Сырье it
материалы»:

1. Расход сырья и материалов на квартал
9900 тыс. руб.,

2. Количество дней в квартале
90дней

3. Однодневный расход сырья и материалов
110 тыс. руб., (п1; п.2)

4. Норматив запаса в днях
28 дней

5. Потребность в оборотных  активах  по  сырью  и  материалам  (по производственным запасам)
110*28 = 3080 т.р.

Потребность в оборотных активах по статье «готовая продукция» определяется умножением однодневного выпуска продукции по себестоимости на норму оборотных средств но готовой продукции (2 дня): 134,33 х 2 - 268,7 - 269 тыс. руб.

Потребность в оборотных средствах по незавершенному производству определяется умножением однодневного выпуска продукции по себестоимости на Норму незавершенного производства в днях..

Пример расчета
1.
Выпуск продукции по себестоимости на квартал, тыс. руб.

12090,0 тыс. руб.

2.
Однодневный выпуск продукции по себестоимости, тыс. руб.

(12090 :90 дн)
134,33 тыс. руб.

3. Норматив запаса в днях
.       3 дня

4. Потребность в оборотных средствах по незавершенному
производству, тыс. руб. (134,33 х 3)
403,0 тыс. руб.

Потребность в оборотных активах по запасам товаров определяется умножением однодневного оборота этих товаров по покупным ценам на норму запаса в днях.

Пример расчета.

1.
Оборот товаров по покупным ценам на квартал, тыс. руб.

1890 тыс. руб.

2. Однодневный оборот, тыс руб. (1890:90)
21 тыс. руб.

3. Норма запасов товаров, дней
.    2 дня

4. Потребность в оборотных средствах по запасам товаров,

тыс. руб. (21x2)
42 тыс. руб.

Потребность в денежных средствах в кассе определяется умножением однодневного товарооборота по продажным (розничным) ценам на норму запаса денежных средств в днях. Пример расчета
1. Товарооборот за квартал, тыс. руб.
1350тыс.руб.

2. Однодневный товарооборот, тыс. руб.          15тыс.руб.

3. Норма запаса денежных средств, дней          2 дня

4. Потребность в денежных средствах, т.р.        30тыс.руб.

Потребность в оборотных средствах по прочим материальным ценностям
определяется методом прямого счета или расчетно-аналитическим методам. Для
данной коммерческой организации имеем, например:
1. Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы
1200 т.р.

2. Тара, упаковочные материалы
8,0 т.р.

3. Расходы будущих периодов
10,0 т.р. 

Общая потребность в оборотных активах или общий норматив по ним на конец планируемого квартала составляет.

3080 т.р. + 403 т.р.+269 т.р.+ 42 т.р. + 30 т.р.+1200 т.р.+8 т.р.+10 т.р. =5042 т.р.

5.2. Маркетинговый анализ: объекты и методы 


Маркетинг трактуется как концепция управления производственно-сбытовой и финансовой деятельностью предприятия. Приступая к текущему наблюдению в рамках маркетинговой деятельности, необходимо определить цель исследования и наметить круг вопросов, исходя из которых будет производиться накопление данных, т.е. определить глубину изучения и характер информации о состоянии и развитии объекта наблюдения. С позиций всестороннего изучения потребностей рынка в целях удовлетворения запросов потребителя и получения максимальной прибыли необходимы знания о следующих частях маркетинговой среды:

· рынок товаров (услуг) 

·  производство товаров (услуг)

· внешняя макросреда, связанная с производством и рынком сбыта.

Информация о рынке товаров (услуг), доминирующая по отношению к другим видам информации, определяет направленность всех маркетинговых исследований. Анализу обычно подлежат емкость рынка, его деление на сегменты, система ценообразования, потребительские свойства товара, товары-аналоги, методы стимулирования продаж, информация о деятельности конкурентов, потребителях товара, каналах сбыта и т.д. Источниками таких сведений могут быть материалы опросных листов, выставок, семинаров, рекламных проспектов, периодических и специальных изданий, международного, общегосударственного или отраслевого масштаба, статистических сборников, коммерческих обзоров, тематических справочников, специализированных баз или банков данных. 

 Оценивая возможности предприятия, устанавливают соответствие рыночных запросов его внутренним производственно-ресурсным возможностям. Сбор и обработка информации в этом направлении предполагают: учет и анализ производственной мощности предприятия, оценку его материально-технической базы, вклада каждого вида продукции в прибыльность работы предприятия, технического уровня товаров, учет товарного ассортимента и издержек производства, определение внутрипроизводственной цены товара, оценку научно-технического и кадрового состава и т.д. Источниками данных служат бухгалтерский баланс, финансовые отчеты, производственные планы, технологические карты, технические спецификации, штатные формуляры, планы НИОКР и др.

Информация о состоянии рынка и производстве товара (услуг) используется руководством предприятия для выработки стратегии и тактики деятельности предприятия, направленных на создание максимально благоприятных экономических условий по сравнению с предприятиями-конкурентами.

Основные принципы формирования и использования информации в системе управления маркетингом.

1. Актуальность информации означает реальное отражение в каждый момент времени состояния маркетинговой среды. Не случайно лучшие коммерческие базы данных ежедневно обновляют банк хранимой информации.

2. Достоверность данных основывается на точном воспроизведении объективного состояния и развития производства, рынка и внешней макросреды. Учитывая условия конкурентной борьбы, при которых не редко сознательно искажается реальная действительность, этот принцип требует повышенной надежности источников данных и отсутствия фальсификации. Важными средствами борьбы против дезинформации являются множественность источников и анализ полученных сведений на непротиворечивость.

3. Релевантность данных позволяет получать информацию в точном соответствии со сформулированными требованиями, избегая работы с ненужными данными.

4. Полнота отображения необходима для объективного учета всех факторов, формирующих либо оказывающих влияние на состояние и развитие маркетинговой среды.

5. Целенаправленность данных ориентирует их на конкретные цели и задачи в области производства и реализации продукции на внутреннем и внешнем рынках.

Информационное единство требует разработки такой системы показателей, при которой исключались бы возможность противоречия в выводах и несогласованность первичных и производных данных.

На выбор источников первичных данных, методов, технологии и техники реализации маркетинговых исследований влияют следующие факторы:

· постановка целей управления маркетингом на предприятии;

· особенности информационной системы обследуемой среды;

· стоимость проведения исследования и выделенные на эти цели ресурсы;

· наличие специалистов соответствующей квалификации, имеющих опыт в проведении исследований;

· уровень развития инфраструктуры рынка;

· наличие средств вычислительной техники и другого специального оборудования;

· необходимость обеспечения объективности и конфиденциальности результатов исследования.

На любом рынке действует, как правило, множество потребителей различного вида продукции. Задача состоит в том, чтобы из большого числа потенциальных покупателей выбрать такую группу, которая при оптимальных коммерческих усилиях экспортера быстрее по сравнению с другими группами станет покупателем предлагаемой продукции. Определение таких групп, называемое в маркетинговой терминологии сегментацией рынка потребителей, позволяет организации сосредоточит усилия на наиболее эффективных направлениях движения к коммерческому успеху, завоеванию определенной доли рынка. К тому же сегментация потребителей создает основу для эффективной концентрации бюджета предприятия, предусмотренного для продвижения товаров на выбранных рынках, проведения рекламных и других мероприятий по формированию спроса и стимулированию сыта.

Сегментация потребителей особенно необходима при продвижении на внешние рынки товаров широкого потребления и культурно-бытового назначения, (телевизоров, холодильников, радио- и видеосистем, пылесосов, стиральных машин) а также товаров длительного пользования, таких как легковые автомобили. Критерии, на основе которых обычно проводится сегментация:

для товаров производственного назначения:

величина фирм-покупателей,

объем закупок,

специфика основного производства, 

деловая репутация руководителей фирм-покупателей,

требования руководства фирм-покупателей к качеству и техническому уровню закупаемой продукции;

для товаров индивидуального потребления:

место жительство покупателя (сельская местность, поселок),

возраст и пол, 

уровень индивидуального (семейного) дохода,

образовательный ценз и социальное положение в обществе,

реакция на новые товары (новаторы, быстро адаптирующиеся, консерваторы, ретрограды и т.п.).

Одинаковых, типовых подходов к сегментации рынка потребителей нет. Каждое предприятие в зависимости от выпускаемого товара и особенностей его потребления в состоянии разработать собственные правила сегментации. Успешно проведенная сегментация позволит получать хорошие коммерческие результаты, при этом рекомендуется комбинировать похожие сегменты разных рынков, что дает определенные преимущества. Можно относится к комбинации сегментов как к единому рынку и в связи с этим иметь заметную экономию средств, предназначенных для проведения маркетинговых мероприятий, особенно по формированию спроса и стимулированию сбыта (организация рекламы, налаживание связей с общественностью, определение ценовой политики и др.). 

При проведении маркетингового анализа используются различные методы, которые можно объединить в три группы:

· статистические;

· бухгалтерские;

· экономико-математические.

1) Статистические методы маркетингового анализа:

· статистическое наблюдение – запись информации по определенным принципам и с определенными целями;

· абсолютные и относительные показатели (коэффициенты, проценты);

· расчеты средних величин (простые средние, взвешенные, хронологические);

· ряды динамики: абсолютный прирост, относительный прирост, темпы роста, темпы прироста;

· сводка и группировка экономических показателей по определенным признакам;

· сравнение: с конкурентами, с нормативами, в динамике. 
2)  Бухгалтерские методы:

· метод двойной записи;

· балансовый метод

· метод детализации показателей: по времени, по месту совершения операций, по составным частям.

3) Экономико-математические методы:

· методы элементарной математики;

· классические методы математического анализа: дифференцирование, интегрирование, вариационные исчисления;

· методы математической статистики: изучение одномерных и многомерных статистических совокупностей;

· экономические методы: производственные функции, межотраслевой баланс народного хозяйства;

· методы математического программирования: оптимизация, линейное программирование, блочное и динамическое программирование;

· эвристические методы.

5.4. Система цен на продукцию и методы аналитического обоснования цен 

Для стоимостной оценки результата производства используются различные виды цен. Все виды цен можно подразделить следующим образом.

	Классификационный признак
	Виды цен

	1. По характеру обслуживаемого оборота
	1. Оптовая

2. Закупочная

3. Биржевая

4. Розничная

5. Отпускная цена на предприятиях общественного питания

6. Цены на услуги населения

	2. По зависимости от государственного воздействия
	1. Свободная (рыночная)

2. Регулируемая

	3. По способу установления
	1. Твердая (постоянная)

2. Подвижная

3. Скользящая

	4. По способу получения информации
	1. Публикуемые

2. Расчетные

	5. По зависимости от вида рынка
	1. Цены товарных аукционов

2. Биржевые котировки

3. Цены торгов

	6. С учетом фактора времени
	1. Постоянные

2. Сезонные

3. Ступенчатые

	7. С учетом сферы применения
	1. Внутрифирменные

2. Мировые

	8. По условиям поставки и продажи
	1. Цена-нетто

2. Цена-брутто


Любая цена включает в себя определенные элементы. В зависимости от вида цены состав этих элементов может меняться. Соотношение отдельных элементов цены. выраженное в %% или долях единицы, представляет собой структуру цены.

Состав и структура цены.

Полная                                    Акциз (по                    Снабженческо-

       с/ст        +  Прибыль  +  подакцизным  +  НДС   +   сбытовая       +     Торговая

продукции                                   товарам)                         надбавка               надбавка

	Оптовая цена предприятия без НДС


	
	
	
	

	Отпускная цена предприятию без НДС


	
	
	

	Отпускная цена предприятия с НДС (Цена приобретения оптового посредника)


	
	

	Цена реализации оптового посредника (Цена приобретения предприятием торговли)


	

	Розничная цена




Индексы цен характеризуют среднее изменение уровня цен за определенный период.

	Jцен
	=
	Совокупная стоимость товаров, работ, услуг в ценах анализируемого периода, тыс. руб.

	
	
	Совокупная стоимость аналогичных товаров, работ, услуг в ценах базового периода, тыс. руб.


или:
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Влияние роста цен (инфляции) на прибыль от продаж проявляется в двух направлениях:

1) в результате повышения цен и тарифов на реализуемую продукцию, товары, работы, услуги увеличиваются выручка и прибыль от продаж;

2) из-за повышения цен и тарифов на приобретаемые материалы, сырье, топливо, электроэнергию, услуги сторонних организаций увеличиваются издержки производства и, следовательно, снижается прибыль от продаж.

Чтобы оценить влияние инфляции на прибыль от продаж, нужно рассчитать «инфляционную надбавку», изменяющую как доходы, так и расходы организации.

Влияние инфляции на выручку от продаж можно рассчитать с помощью системы индексов:

J выручки от продаж = J объема продаж × J цен.
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По данным таблицы 23 (см. вопрос 2.10.):
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1,3219 = 1,05 ×1,259.

7.1. Состав доходов и расходов как экономическая база формирования финансовых результатов

Экономической основой формирования финансовых результатов коммерческих организаций являются их доходы и расходы. Сущность и состав доходов и расходов определены следующими положениями по бухгалтерскому учету:

ПБУ 9/99 «Доходы организации» (в редакции Приказа МФ РФ от 30.12.99 № 107 н);

ПБУ 10/99 «Расходы организации» (в редакции Приказа МФ РФ от 30.12.99 № 107 н). Изложим основные положения о доходах и расходах в виде таблицы.

Таблица.

Сущность и состав доходов и расходов организации

	Основные понятия
	ПБУ 9/99 «Доходы организации»
	ПБУ 10/99 «Расходы организации»

	1
	2
	3

	1. Сущность доходов и расходов
	п. 2. Доходами организации признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации (за исключением вклада участников).


	п.2. Расходами организации признается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации (за исключением уменьшения вкладов по решению участников).



	2. Состав доходов и расходов.

В зависимости от характера, условий осуществления и направлений деятельности организации доходы и расходы подразделяются на:


	п. 4

а) доходы от обычных видов деятельности;

б) операционные доходы;

в) внереализационные доходы.


	п. 4

а) расходы по обычным видам деятельности;

б) операционные расходы;

в) внереализационные расходы.

	3. Понятие и состав доходов и расходов от обычных видов деятельности
	п. 5. Доходами от обычных видов деятельности является выручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с выполнением работ, оказанием услуг.

п. 6. Выручка принимается к бухгалтерскому учету в сумме, исчисленной в денежном выражении, равной величине поступления денежных средств и иного имущества и (или) величине дебиторской задолженности.
	п.5. Расходами по обычным видам деятельности являются расходы, связанные с изготовлением продукции и продажей продукции, приобретением и продажей товаров, а также с выполнением работ, оказанием услуг.

п. 6. Расходы по обычным видам деятельности принимаются к бухгалтерскому учету в сумме, начисленной в денежном выражении равной величине оплаты в денежной и иной форме или величине кредиторской задолженности.

	4. Состав операционных доходов и расходов
	а) поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование активами организации);

б) поступления, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;

в) поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организации (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам, и прибыль, полученная организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества));

г) поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров;

д) проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в этом банке.


	а) расходы, связанные за предоставление за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации (с учетом положений пункта 5 настоящего Положения);

б) расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;

в) расходы, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (с учетом положения пункта 5 настоящего Положения);

г) расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), товаров, продукции;

д) проценты, уплачиваемые организацией за предоставление ей в пользование денежных средств (кредитов, займов);

е) расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями;

ж) прочие операционные расходы.

	5. Состав внереализационных доходов и расходов
	п.8.

а) штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;

б) активы, полученные безвозмездно, в том числе по договору дарения;

в) поступления в возмещение причиненных организации убытков;

г) прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году;

д) суммы кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности;

е) курсовые разницы;

ж) сумма дооценки активов;

з) прочие внереализационные доходы;
	а) штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;

б) возмещение причиненных организацией убытков;

в) убытки прошлых лет, признанные в отчетном году;

г) суммы дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности, других долгов, нереальных для взыскания;

д) курсовые разницы;

е) сумма уценки активов;

ж) прочие внереализационные расходы.


	6. Состав чрезвычайных доходов и расходов
	п. 9. Чрезвычайными доходами являются поступления, возникающие как последствия чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации и т. п.): страховое возмещение, стоимость материальных ценностей, остающихся от списания непригодных к восстановлению и дальнейшему использованию активов, и т. п.


	п. 13. Чрезвычайными расходами являются расходы, возникающие как последствия чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации имущества и т.п.).



	7. Условия признания доходов и расходов
	Выручка признается в бухгалтерском учете при наличии следующих условий:

а) организация имеет право на получение этой выручки, вытекающее из конкретного договора или подтвержденное им соответствующим образом;

б) сумма выручки может быть определена;

в) имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации. Уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации, имеется в случае, когда организация получила в оплату актив, либо отсутствует неопределенность в отношении получения актива;

г) право собственности (владения, пользования и распоряжения) на продукцию (товар) перешло от организации к покупателю, работа принята заказчиком (услуга оказана);

д) расходы, которые произведены или будут произведены в связи с этой операцией, могут быть определены.


	Расходы признаются в бухгалтерском учете при наличии следующих условий:

а) расход производится в соответствии с конкретным договором, требованием законодательных и нормативных актов, обычаями делового оборота;

б) сумма расхода может быть определена;

в) имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет уменьшение экономических выгод организации. Уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет уменьшение экономических выгод организации, имеется в случае, когда организация передала актив, либо отсутствует неопределенность в отношении передачи актива;

г) амортизация признается в качестве расхода исходя из величины амортизационных отчислений, определяемой на основе стоимости амортизируемых активов, срока полезного использования и принятых организацией способов начисления амортизации.




7.2. Прибыль как показатель эффективности хозяйственной деятельности предприятия 

Понятие коммерческой организации непосредственно связано с получением прибыли как результата производственной хозяйственной и финансовой деятельности. Статья 50 Гражданского кодекса Российской Федерации гласит: «Юридическими лицами могут быть организации, преследующие извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности (коммерческие организации) либо не имеющие извлечения прибыли в качестве такой цели и не распределяющие полученную прибыль между участниками (некоммерческие организации)» [1].

Прибыль – важнейший экономический показатель эффективности деятельности организации. В изменении суммы прибыли проявляются все стороны деятельности организации:

1) снижение или увеличение объемов производства и продаж продукции, работ, услуг;

2) эффективное или неэффективное использование ресурсов, которыми располагает организация (материальных, трудовых, основных фондов и др.);

3) ценовая политика на рынках сбыта в борьбе с конкурентами;

4) эффективность финансовых операций (с денежными средствами, ценными бумагами);

5) эффективность сделок с имуществом;

6) эффективность участия в деятельности других организаций;

7) эффективность управления дебиторской задолженностью;

8) наличие или отсутствие убытков от бесхозяйственности (штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров с контрагентами; возмещение убытков, причиненных другим организациям и т.д.).

Исполнительный орган управления (генеральный директор, совет директоров) обязан объяснить собственникам организации (держателям акций) причины возникновения убыточных операций по основной деятельности, убыточных сделок с недвижимостью, валютой и другим имуществом.

Прибыль учитывается на счете 99 «Прибыли и убытки» нарастающим итогом с начала года:

по кредиту – прибыли, доходы;

по дебету – убытки, расходы.

Показатели прибыли представлены в бухгалтерской отчетности в форме № 2 «Отчет о прибылях и убытках».

Прибыль – это важнейший источник инвестиций коммерческих организаций, а также источник материального стимулирования персонала, социальных выплат.

Нераспределенная прибыль отчетного года и прошлых лет является источником пополнения собственного оборотного капитала организации, т.е. способствует повышению уровня ее рыночной устойчивости и платежеспособности.

7.9. Влияние учетной политики на прибыль

Достоверность показателей прибыли, представленных в регистрах бухгалтерского учета и в отчетности, зависит от многих факторов. Важнейшим из них является организация бухгалтерского учета доходов и расходов предприятия в соответствии с Планом счетов и положениями по бухгалтерскому учету (ПБУ 9/99 «Доходы организации» и ПБУ 10/99 «Расходы организации») [12, 16, 17].

Для формирования достоверных показателей прибыли в бухгалтерском учете должны быть обеспечены следующие условия:

1. Правильность распределения затрат организации в соответствии с источниками их покрытия:

1.1. Затраты, относимые на издержки производства и обращения (в дебет счетов 20, 23, 25, 26, 28, 44).

1.2. Затраты, относимые на изменение финансовых результатов (в дебет счетов 99 «Прибыли и убытки» и 91/2 «Прочие расходы»).

1.3. Затраты, относимые на непроизводственные счета (в дебет счетов 08 «Вложения во внеоборотные активы» и 29 «Обслуживающие производства и хозяйства»).

2. Правильность распределения затрат организации по временному признаку. С этой целью в бухгалтерском учете применяются счета: 96 «Резервы предстоящих расходов» и 97 «Расходы будущих периодов». Аналитический учет по счету 96 «Резервы предстоящих расходов» ведется в разрезе видов резервов. В приказе по учетной политике организации должны быть определены виды резервов, способы их начисления, а также порядок закрытия счетов резервов в конце года.

3. Правильность распределения затрат между готовой продукцией и остатками незавершенного производства в промышленности, в строительстве, в научно-исследовательских организациях.

4. Правильность распределения коммерческих расходов между отгруженной продукцией (товарами) и их остатками на складах.

5. Сумма прибыли от продаж зависит также от принятых организацией элементов учетной политики, например:

1) от применяемого в коммерческих организациях метода оценки материальных ресурсов, списываемых на издержки производства и обращения (по ценам за единицу материалов, по средним ценам, по методу ФИФО или ЛИФО). В торговых организациях используются аналогичные методы списания стоимости реализованных товаров;

2) от применяемых способов начисления амортизации основных фондов и нематериальных активов.

6. Достоверность показателей прибыли от продаж обеспечивается полным и достоверным учетом выручки от продаж и реальностью учтенных затрат. Больше всего разногласий с налоговыми органами возникает при отнесении на издержки стоимости работ (услуг), которые не имеют выраженного долговременного материально-вещественного результата. К таким относятся, в частности, различные хозяйственные работы, услуги маркетинга, ремонтные, консультационные, юридические услуги.

7.10. Оценка использования чистой прибыли 

В принципах распределения прибыли коммерческих организаций должны быть заложены стимулирующие факторы развития производства.

Порядок распределения прибыли должен обеспечить сочетание интересов собственников и государства. Интересы государства реализуются за счет налога на прибыль, а также за счет штрафных санкций за нарушение налогового и бухгалтерского законодательств.

В соответствии с новым Планом счетов произошли существенные изменения в учёте налога на прибыль и учёте штрафных санкций по налогам, сборам и платежам во внебюджетные фонды. Прежний порядок предусматривал использование для учёта начисленного налога на прибыль и штрафных санкций счёта 81 «Использование прибыли». По новому Плану счетов эти начисления отражаются по дебету счёта 99 «Прибыли и убытки». Следовательно, сумма чистой прибыли организаций выявляется на счёте 99. Соответствующая сумма зачисляется на счёт 84 «Нераспределённая прибыль (непокрытый убыток)». В бухгалтерском балансе сумма прибыли отражается в разделе Ш «Капитал и резервы» по строке 470 «Нераспределённая прибыль отчётного года».

Сумма убытка в бухгалтерском балансе отражается по строке 475 «Непокрытый убыток отчётного года».

В соответствии с новыми подходами к формированию доходов и расходов организации (ПБУ 9/99 и ПБУ 10/99) все текущие расходы организации участвуют в формировании финансовых результатов её деятельности и подразделяются на четыре группы [ ]:

1) расходы от обычных видов деятельности;

2) операционные расходы;

3) внереализационные расходы;

4) чрезвычайные расходы.

Новыми правилами учёта создание в текущем году за счёт чистой прибыли текущего года фондов специального назначения не предусмотрено.

Новый План счетов не предусматривает никакие счетные позиции и записи для учета фондов специального назначения (ФСН), традиционно создававшихся из прибыли, остающейся после начисления налога на прибыль. Это понятие исчезает из российского учета как бухгалтерская категория, что обусловливается изменением порядка финансирования расходов организации и подхода к формированию нераспределенной прибыли. Расходы, которые ранее производились за счет ФСН, теперь должны либо включаться в себестоимость продукции, либо относиться на прочие расходы, либо капитализироваться. Например, расходы, которые ранее финансировались из фондов потребления, должны теперь включаться в себестоимость продукции или прочие расходы. Расходы из фондов накопления должны капитализироваться. Расходы из фонда социальной сферы должны либо капитализироваться, либо включаться в себестоимость, либо относиться на прочие расходы.

Если же акционеры (участники) общества приняли решение о создании каких-то целевых фондов, то такие фонды необходимо рассматривать как часть резервного капитала. Они представляют собой средства прибыли, зарезервированные в качестве финансового обеспечения мероприятий целевого характера. Среди них может быть расширение деятельности, модернизация существующих производственных мощностей и т.п. Отчисления из прибыли на образование резервного капитала отражаются записью по дебету счета 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» и кредиту счета 82 «Резервный капитал». Когда организация достигает ту цель, ради которой был образован соответствующий специальный фонд, соответствующая сумма восстанавливается, т.е. присоединяется к нераспределенной прибыли. При этом делается запись по дебету счета 82 и кредиту счета 84. Аналогичная запись сопровождает изменение первоначальной цели создания специального фонда.

По дебету счета 84 «Нераспределенная прибыль» могут делаться лишь три вида записей: начисление дивидендов (доходов); отчисления в резервный фонд; бухгалтерские корректировки. Наиболее типичными являются первые два вида.

Распределение чистой прибыли организации (либо определение источников покрытия убытка, полученного по результатам деятельности за отчётный год) в соответствии с новыми правилами осуществляется в следующем году на основании решения органа управления организации (либо в ином порядке в соответствии с её уставом).

Порядок распределения чистой прибыли акционерных обществ установлен Федеральным законом от 26.12.1995г. №208-ФЗ «Об акционерных обществах» (в редакции Федеральных законов от 13.06.1996 г. №65-ФЗ, от 24.05.1999 г. № 101-ФЗ и от 7.08.2001 г. № 120-ФЗ).

В обществе создается резервный фонд в размере, предусмотренном уставом общества, но не менее 5% от его уставного капитала.

Резервный фонд общество формируется путем обязательный ежегодных отчислений до достижения им размера, установленного уставом общества. Размер ежегодных отчислений не может быть менее 5% от чистой прибыли до достижения размера, установленного уставом общества. 

Резервный фонд предназначен для покрытия убытков общества, а также для погашения облигаций и выкупа акций общества в случае отсутствия иных средств. 

Уставом общества может быть предусмотрено формирование из чистой прибыли специального фонда акционирования работников общества. Его средства используются для приобретения акций общества, продаваемых акционерами этого общества, для последующего размещения его работникам. Годовое общее собрание акционеров проводится не ранее чем через два месяца и не позднее чем через шесть месяцев после окончания финансового года. В повестку дня годового общего собрания акционеров включаются два самостоятельных вопроса: 

1) утверждение годовой бухгалтерской отчётности; 

2) утверждение порядка распределения чистой прибыли общества по итогам финансового года. 

Порядок распределения чистой прибыли — это документ, форма которого устанавливается акционерным обществом самостоятельно. При правильном составлении этого документа общее собрание может одновременно решить ряд вопросов, в том числе: 

а) объявление годовых дивидендов;

б) утверждение размера вознаграждений и компенсаций расходов, выплачиваемых членам совета директоров за исполнение ими своих обязанностей; 

в) утверждение размера вознаграждений и компенсаций расходов, выплачиваемых членам ревизионной комиссии за исполнение ими своих обязанностей. 

Новый план счетов предусматривает организацию контроля за использованием средств нераспределенный прибыли. 

В пояснениях к счету 84 предусмотрена возможность разделения в аналитическом учете средств нераспределенной прибыли, использованных в качестве финансового обеспечения производственного развития организации и иных аналогичных мероприятий по приобретению (созданию) нового имущества, и еще не использованных. Иначе, речь идет о постановке системного контроля состояния и движения средств нераспределенной прибыли. Применение в отношении нераспределенной прибыли понятий «движение» и «использование» не должно вводить в заблуждение. Средства нераспределенной прибыли не расходуются безвозвратно. Они постоянно обращаются в организации, меняя свою форму из денежной в товарную и наоборот. При этом совокупная величина активов не изменяется. Как правило, сальдо по счету 84 может лишь возрастать, свидетельствуя о процессе самофинансирования организации, приросте ее имущества по сравнению с суммой первоначальных вложений. 

К счету 84 открываются субсчета для каждого этапа движения средств, образующих нераспределенную прибыль, например: «Прибыль, подлежащая распределению», «Нераспределенная прибыль в обращении», «Нераспределенная прибыль использованная». 

На субсчет «Прибыль, подлежащая распределению» зачисляется вся сумма чистой прибыли отчетного года, из которой затем начисляются дивиденды (доходы) и производятся отчисления в резервные фонды. После отражения этих операций сальдо данного субсчета переносится в кредит субсчета «Нераспределенная прибыль в обращении». 

На субсчете «Нераспределенная прибыль в обращении» с течением времени собирается общая сумма нераспределенной между акционерами прибыли. По существу, сальдо данного субсчета показывает величину средств, накопленных для создания нового имущества в форме основных и других материальных ресурсов. Записи по дебету этого субсчета производятся в корреспонденции с субсчетом «Нераспределенная прибыль использованная» лишь при фактическом использовании соответствующих средств на создание нового имущества. После отражения использования средств сальдо субсчета «Нераспределенная прибыль в обращении» представляет величину свободного остатка нераспределенной прибыли. 

На субсчете «Нераспределенная прибыль использованная» обобщается информация о том, какая часть средств нераспределенной прибыли превращена из денежной формы в товарную, т.е. на какую сумму приобретено новое имущество. Например, по мере производства записи по дебету счета 01 и кредиту счета 08 в учете делается внутренняя запись по счету 84: дебет субсчета «Нераспределенная прибыль в обращении» и кредит субсчета «Нераспределенная прибыль использованная». Как и по другим субсчетам, сальдо данного субсчета может быть лишь кредитовым, а кредитовые записи по нему (в части нераспределенной прибыли отчетного года) возможны лишь после принятия акционерами решения о распределении прибыли отчетного года. 

7.11 Оценка дивидендной политики предприятия 

Положением по бухгалтерскому учету 4/99 (Приказ МФ РФ №43-н от 06.07.99г.) предусмотрено раскрытие в бухгалтерской отчетности информации о прибыли, приходящейся на одну акцию. (Приказ МФ РФ №29-н от 21.03.2000г.).*

Акционерное общество раскрывает информацию о прибыли, приходящейся на одну акцию, в двух величинах:

- базовая прибыль на акцию;

- разводненная прибыль на акцию (отражает возможное снижение уровня базовой прибыли).

Базовая прибыль = ________________Базовая прибыль отчетного периода________________

на акцию                   Средневзвешенное количество обыкновенных акций  в отчётном периоде

Базовая                       Прибыль от                    Сумма дивидендов по привилегированным

прибыль 
=        обычной
       -      акциям, начисленным их владельцам за отчетный

отчетного                  деятельности                   период (в соответствии с уставными

периода                       (стр. 160,ф.2)                                      документами)

Средневзвешенное количество обыкновенных акций в отчетном периоде определяется путем суммирования количества обыкновенных акций на первое число каждого месяца и деления полученной суммы на число месяцев в отчетном периоде.

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

* Методические рекомендации по раскрытию информации о прибыли, приходящейся на одну акцию.

Рассмотрим пример:

В 2000 г. в акционерном обществе «X» имело место следующие движение обыкновенных акций:

	Дата
	Размещение (количество дополнительных акций, оплаченных денежными средствами)
	Выкуп (приобретение) (количество выкупленных (приобретённых) акций у акционеров)
	Обыкновенные акции, находщиеся в обращении (количество)

	01.01
	
	
	1000

	01.04
	800
	
	1800

	01.10
	
	400
	1400

	Итого 31.12
	800
	400
	1400


Средневзвешенное количество обыкновенных акций, находящихся в обращении:

(1000 × 3 + 1800 × 6 + 1400 × 3): 12 = 1500, или (1000 × 12 + 800 × 9 - 400 × 3):12 = 1500

Данные о средневзвешенном количестве обыкновенных акций корректируются в случаях:

а) размещения акционерным обществом обыкновенных акций без их оплаты;

б) при размещении обыкновенных акций по цене ниже их рыночной стоимости.

Под разводнением прибыли понимается ее уменьшение в расчете на одну обыкновенную акцию в результате возможного в будущем выпуска дополнительных обыкновенных акций без соответствующего увеличения активов общества.

Выпуск дополнительных обыкновенных акций осуществляется в случаях:

1) конвертации всех конвертируемых ценных бумаг акционерного общества в обыкновенные акции (привилегированные акции, облигации);

2) при исполнении договоров купли-продажи обыкновенных акций у эмитента (по цене ниже их рыночной стоимости).

При определении разводненной прибыли на одну акцию корректируется числитель и знаменатель дроби, т.е. сумма базовой прибыли, и средневзвешенное количество обыкновенных акций, находящихся в обращении в отчетном периоде.

Корректировка осуществляется путем увеличения числителя и знаменателя дроби на суммы возможного прироста базовой прибыли и средневзвешенного количества обыкновенных акций в обращении (в случаях конвертации ценных бумаг и исполнения договоров).

Возможный прирост прибыли и возможный прирост средневзвешенного количества обыкновенных акций в обращении рассчитывается:

- по каждому виду и выпуску конвертируемых ценных бумаг;

- по каждому договору купли-продажи акций у эмитента.

При определении возможного прироста прибыли в расчет принимаются все доходы и расходы, относящиеся к конвертируемым ценным бумагам и договорам.

Расходами, относящимися к конвертируемым ценным бумагам, могут быть:

- дивиденды, причитающиеся по привилегированным акциям, которые в соответствии с условиями их выпуска могут быть конвертированы в обыкновенные акции;

- проценты, выплачиваемые по собственным конвертируемым облигациям;

- суммы списания разницы между ценой размещения конвертируемых ценных бумаг и номинальной стоимостью, если они были размещены по цене ниже номинальной стоимости;

- другие аналогичные расходы.

Доходами, относящимися к конвертируемым ценным бумагам, могут быть:

- суммы списания разницы между ценой размещения конвертируемых ценных бумаг и номинальной стоимостью, если они были размещены по цене выше номинальной стоимости;

- другие аналогичные доходы.

При расчете возможного изменения суммы базовой прибыли (т.е. при определении суммы разводненной прибыли) величина вышеуказанных расходов уменьшается на суммы вышеуказанных доходов.

Возможный прирост количества обыкновенных акций в обращении без соответствующего увеличения активов общества определяется следующим образом:

(РС - ЦР) × КА

РС

где РС - рыночная стоимость одной обыкновенной акции, определенная как средневзвешенная рыночная стоимость в течение отчетного периода;

ЦР - цена размещения одной обыкновенной акции в соответствии с условиями, определенными в договоре;

КА - общее количество обыкновенных акций по договору о приобретении. Возможный прирост количества обыкновенных акций принимается в расчет средневзвешенного количества обыкновенных акций, находящихся в обращении: 

 - с начала отчетного периода; 

 - с даты выпуска конвертируемых ценных бумаг или заключения договора о приобретении, если эти события произошли в течение отчетного периода.

8.2. Основные средства организации: анализ их поступления и выбытия, технического состояния, износа

Основной капитал - это капитал, вложенный в основные фонды коммерческой организации. Принято говорить об управлении основными фондами.

Основная цель: это управление должно обеспечивать эффективное использование основных фондов и дальнейшее повышение эффективности.

Содержание управления:
1) определение потребности в основных фондах, т.е. в их количестве составе. Потребность в основных фондах может быть удовлетворена: приобретением, за счет строительства и сооружения, арендой, лизингом, безвозмездным получением или безвозмездным пользованием;

2) определение рациональной структуры основных фондов, т.е. удельного веса отдельных их групп, видов, объектов (см. раздел 3 форма №5: земельные участки, здания,   сооружения,   машины   и   оборудование,   транспортные   средства, производственный и хозяйственный инвентарь, др. виды);

3) поддержание основных фондов в рабочем состоянии, т.е. осуществление профилактических осмотров, плановых ремонтов, внеплановых ремонтов;

4) обновление и модернизация (замена старого оборудования);

5) своевременный вывод из эксплуатации ненужных объектов: ликвидация, реализация;

6) прогнозирование технического развития в конкретной отрасли (новые технологии, новые образцы оборудования);

7) оценка эффективности использования ОПФ.

Стоимостные   оценки   основных   фондов:   первоначальная   стоимость, восстановительная стоимость, остаточная стоимость, рыночная стоимость.

Состояние основных фондов организации характеризуется следующими показателями:

                                                                сумма амортизации, руб.

1. Коэффициент износа       =     ————————————————————

                                                                 первоначальная (восстановительная)

                                                    стоимость основных фондов, руб.

Коэффициенты износа можно рассчитать по всем основным фондам предприятия, по их группам и видам, а также по отдельным объектам.

                                                                         стоимость вновь введенных в действие 

                                                                                основных фондов за период, руб.

2. Коэффициент обновления  =             ————————————————————
             основных фондов                                       стоимость основных фондов

                                                                            организации на конец периода, руб.

                                                                            стоимость выбывших из эксплуатации

3. Коэффициент выбытия     =     ___________основных фондов за период, руб.____________ 

основных фондов                                                   стоимость основных фондов

                                                                             организации на начало периода, руб.

Коэффициенты обновления и выбытия можно рассчитать по всем основным фондам предприятия, а также по их группам и видам.

8.5 Система показателей анализа и оценки эффективности инвестиций
Основные показатели (методы), используемые для оценки инвестиционных проектов:
· чистый приведенный эффект (стоимость).
· Коэффициент рентабельности инвестиций.
· Срок окупаемости инвестиций.
· Коэффициент эффективности инвестиций.
Рассмотрим применение данных методов оценки на примере конкретного инвестиционного проекта.

Описание проекта:
Фирма рассматривает целесообразность приобретения новой технологической линии. Стоимость линии вместе с затратами по монтажу равна 10 млн.руб.(инвестиционная сумма = 10.000.000руб.). Срок эксплуатации линии = 5 лет. Амортизация будет начисляться линейным способом (20% в год). Ликвидационная стоимость оборудования будет достаточной для покрытия расходов, связанных с демонтажем линии.
Выручка от реализации продукции спрогнозирована по годам с учетом мощности линии и условиями рынка (см.таблицу п.1). Текущие расходы на производство и реализацию продукции по,. годам рассчитаны следующим образом: в первый год эксплуатации они равны 3400.000 руб., в последующем предусмотрен ежегодный рост этих расходов на 3%. Ставка налога на прибыль = 30%. Сложившееся положение фирмы таково, что коэффициент рентабельности ее имущества составляет в среднем за последний год 21,5%. Средняя цена авансированного капитала = 19%. В соответствии со сложившейся практикой, руководство фирмы не считает целесообразным участвовать в инвестиционных проектах со сроком окупаемости более 4 лет. Целесообразен ли данный инвестиционный проект?
Оценка выполняется в 3 этапа:
1. Расчет исходных показателей по годам.
2. Расчеты аналитических показателей для оценки эффективности проекта.
3. Принятие управленческого решение.
Первый этап Расчет исходных показателей по годам.
в тысячах рублей.
	№
	Показатели
	1год
	2 год
	3 год
	4 год
	5 год

	1
	Выручка нетто от продаж
	6800
	7400
	8200
	8000
	6000

	2
	Текущие расходы по выпуску и продажам
	3400
	3502
	3607
	3715
	3827

	3
	Амортизация линии
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000

	4
	Прибыль потенциальная (п.1-п.2-п.З)
	1400
	1898
	2593
	2285
	173

	5
	Налог на прибыль
	420
	569
	778
	686
	52

	6
	Чистая прибыль (п.4-п.5.)
	980
	1329
	1815
	1599
	121

	7
	Чистый денежный доход (п.6+п.З.)
	2980
	3329
	3815
	3599
	2121

	8
	Дисконтированный чистый доход (см.расчет)
	2504
	2358,8
	2263,7
	1794,7
	888,8


Кумулятивный чистый денежный доход за 5 лет = 15.844.000 руб.(сумма показателей по 7-й строке). Дисконтированный чистый денежный доход за 5 лет = 9.802.000 руб. (сумма показателей по 8-й строке). Расчет величины дисконтированных доходов по годам производится по формуле:
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PV - дисконтированный чистый денежный доход

Pt - чистый денежный доход за конкретный t год

t - Номер года получения дохода

r - Коэффициент дисконтирования (устанавливается инвестор5м самостоятельно, исходя из ежегодного процента дохода, который он хочет или может получить на инвестируемый капитал (r = 0,19 в нашем примере)
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Второй этап. Расчет показателей для оценки эффективности проекта.

1. Чистый приведенный эффект.

Расчет чистого приведенного эффекта производится по формуле:
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ic - инвестиционная сумма

∑ PV - чистый дисконтированный доход за 5 лет.

NPV = 9802000-10000000 = -198000 руб.

Условие оценки: если NPV больше нуля, то проект следует принять, так как дисконтированный доход окупает инвестиционную сумму. Если NPV меньше нуля, то проект убыточен. Если NPV = нулю, то проект ни убыточен, ни прибылен.
2. Коэффициент рентабельности инвестиций.

Рассчитывается по формуле:
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Этот показатель является производным от предыдущего.

Условие оценки: если RI больше 1,0 , то проект следует принять. Если RI меньше 1,0 – то отвергнуть. Если RI = 1,0 , то проект ни убыточен, ни прибылен.

RI = 9802000 /10000000 = 0,98 (меньше 1,0 )

3. Срок окупаемости.

Если доходы распределены по годам равномерно, то срок окупаемости рассчитывается делением инвестиционной суммы на величину годового дохода, обусловленного инвестициями.
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Например: ic = 18 млн. руб.

Pt = 6 млн. руб.

t= 18/6 = 3 года

Если доходы распределены по годам неравномерно, то срок окупаемости рассчитывается прямым расчетом числа лет, в течение которых инвестиция будет погашена кумулятивным доходом.
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В нашем примере 2980000+3329000+3815000 = 10124000 руб., что больше 10000000 руб.
4. Расчет коэффициента эффективности инвестиций.

К эфф-ти инвест. =   Среднегодовая величина чистой прибыли (тыс. руб.) х 100 /
Среднегодовая  величина инвестиций (тыс. руб.)
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Рассчитаем среднегодовую величину чистой прибыли по данным таблицы:

расч ∑ ЧП = (980 + 1329 + 1815 + 1549 + 121) / 5 = 1168,8 тыс. руб.
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23,3 > 21,5

В результате расчетов мы получили противоречивые оценки относительно целесообразности инвестиционного проекта: по первым двум показателям проект следует отвергнуть, по вторым двум показателям проект следует принять.

9.1 Оборотный капитал организации: характеристика кругооборота и оборота, структура оборотного капитала

Термин "оборотный капитал" (его синоним в отечественном учете - оборотные средства) относится к оборотным активам.

В бухгалтерском балансе- это раздел II Актива. В процессе

производственной и финансовой деятельности происходит постоянная

трансформация отдельных элементов оборотных активов. Предприятие

покупает сырье и материалы, производит продукцию, затем продает ее, как

правило, в кредит, в результате чего образуется дебиторская задолженность,

которая через некоторое время превращается в денежные средства. Это есть

кругооборот оборотных активов.


Оборотный капитал может быть охарактеризован с различных позиций; однако основными характеристиками являются: объем, структура, ликвидность.

Циркуляционная природа текущих активов имеет ключевое значение в управлении оборотным капиталом. Что касается величины и структуры оборотных активов, то они в значительной степени определяются отраслевой принадлежностью. Например, предприятия сферы обращения имеют высокий удельный вес товарных запасов, предприятия с длительным циклом производства имеют высокий удельный вес незавершенного производства.

Величина оборотных активов определяется не только потребностями производственного процесса, но и случайными факторами. Поэтому принято подразделять оборотные активы на 2 части: системная часть и варьирующая часть.

Системная часть - это минимум, оборотных активов, необходимый для непрерывного осуществления производственной и финансовой деятельности. Предприятию для осуществления своей деятельности необходим некоторый минимум оборотных активов, например, постоянный остаток денежных средств, запасов сырья и материалов, переходящий остаток незавершенного производства, готовой продукции и т.д.

Варьирующая часть текущих активов отражает активы, необходимые в пиковые периоды, или в качестве страхового запаса. Например, потребность в дополнительных производственно- материальных запасах может быть связан с поддержкой высокого уровня продаж во время сезонной реализации. В то же время по мере реализации возрастает дебиторская задолженность, поэтому добавочные денежные средства необходимы для оплаты поставок сырья и материалов, для оплата труда персонала.

Целевой установкой политики управления оборотным капиталом является определение:

1.
величины и структуры текущих активов.

2.
источников покрытия оборотных активов (собственных и заемных).

3.
соотношения между оборотными активам1т1сточниками их покрытия

для обеспечения долгосрочной производственной и эффективной

финансовой деятельности предприятия.

Эта целевая установка имеет стратегический характер. Не менее важными являются тактические задачи: поддержание платежеспособности предприятия; обеспечение эффективности использования оборотных активов.

С позиций повседневной деятельности важнейшей финансово-хозяйственной характеристикой предприятия является его способность вовремя гасить краткосрочную кредиторскую задолженность.

Можно сформулировать простейший вариант управления оборотными средствами, сводящий к минимуму риск потери платежеспособности: чем больше превышение текущих активов над текущими обязательствами, тем меньше степень риска; таким образом, нужно стремиться к наращиванию текущих активов.

Однако существует иная зависимость между прибылью и оборотным капиталом. При низком уровне оборотного капитала производственная деятельность не поддерживается должным образом. Отсюда - возможная потеря платежеспособности, периодические сбои в работе и низкая прибыль.

Прибыль становится максимальной при некотором оптимальном уровне оборотного капитала. Дальнейшее повышение величины оборотных средств приведет к тому, что предприятие будет иметь в распоряжении временно свободные бездействующие текущие активы, а также излишние издержки финансирования, что повлечет снижение прибыли.

В связи с этим сформулированный выше вариант управления

оборотным капиталом не совсем верен.


Т.о., политика управления оборотным капиталом должна обеспечить поиск компромисса между риском потери платежеспособности и эффективностью работы. Это сводится к решению 2-х важных задач:

1.
Обеспечение   платежеспособности.    Предприятие,   не   имеющее

достаточного  уровня  оборотного  капитала  может  столкнуться  с  риском

неплатежеспособности .

2.
Обеспечение  приемлемого объема структуры  и рентабельное и

оборотных активов.

10.3. Моделирование показателей рентабельности активов как база управления ее факторами

В экономической литературе предложены многочисленные варианты классификаций факторов, влияющих на уровень рентабельности активов организации. Считаем целесообразным предложить следующую классификацию факторов (рис. 1), исходя из трехфакторной мультипликативной модели рентабельности активов (Rа).

Rа  = Y × Ка × Rп , где

Y – удельный вес активов, реально находящихся в обороте;

Ка   – коэффициент отдачи активов;

Rп – рентабельность продаж.

11.8 Анализ и оценка кредитоспособности организаций
Финансовое состояние коммерческой организации можно оценить лишь с помощью системы показателей, так как одного показателя недостаточно. Эта система должна включать минимум две группы показателей:
I.     Показатели рыночной устойчивости (финансовой независимости) П.   Показатели платежеспособности
Число показателей, входящих в каждую группу может быть различным. При изучении методики анализа финансового состояния мы используем шесть коэффициентов (К] - К6). Каждый коэффициент может быть больше или меньше нормального теоретического значения и отклоняться от него в различной степени. Эта ситуация не позволяет получить однозначную оценку финансового состояния одновременно по всем показателям без их интеграции (обобщения). Поэтому банки, инвестиционные компании, страховые компании применяют методы рейтинговой оценки финансового состояния клиента.
Рассмотрим один из вариантов рейтинговой оценки, применяемый банками.
Система показателей для оценки финансового состояния включает:
1) три коэффициента финансовой независимости;
2) три коэффициента платежеспособности.
Каждому коэффициенту в наивысшем его значении присваивается определенное число баллов. Кроме того, устанавливается, сколько баллов «снимается» за снижение уровня коэффициента. Рейтинговая оценка конкретной фирмы производится по сумме баллов, «набранных» по шести коэффициентам. В зависимости от суммы набранных баллов клиенты банка распределяются на пять классов.
Группировка предприятий по уровням финансовой устойчивости и платежеспособности
	Показатели
	Границы классности

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Коэффициент     абсолютной ликвидности
к4
	≥0,5
	0,4
	0,3
	0,2
	0,1
	<0,1

	
	20 баллов   16 баллов
	12 баллов
	8 баллов
	4 балла
	0 баллов

	
	За каждое снижение показателя на 0,1 - снимается 4 балла.

	Коэффициент           срочной ликвидности
к5
	≥1,5
	1,4
	1,3
	1,2-1,1
	1,0
	<1,0

	
	18 баллов
	15 баллов
	12 баллов
	9-6 баллов
	3 балла
	0 баллов

	
	За каждое снижение показателя на 0,1 - снимается 3 балла.

	Коэффициент           текущей ликвидности
к6
	≥3,0
	2,9 - 2,7
	2,6 - 2,4
	2,3-2,1
	2,0
	<2,0

	
	16,5 баллов
	15-12 баллов
	10,5-7,5 баллов
	6-3 балла
	1,5 балла
	0 баллов

	
	За каждое снижение .показателя на 0,1 - снимается 1,5 балла.

	Коэффициент автономии K1
	60%
	59 - 54 %
	53 - 48 %
	47-41 %
	40%
	< 40 %

	
	17 баллов
	16,2-12,2 балла
	11,4-7,4 балла
	6,6-1,8 балла
	1 балл
	0 баллов

	
	За каждое снижение показателя на 1 % снимается 0,8 балла.

	Коэффициент     финансовой независимости      в      части формирования      оборотных активов
к2
	≥0,5
	0,4
	0,3
	0,2
	0,1
	<0,1

	
	15 баллов
	12 баллов
	9 баллов
	6 баллов
	3 балла
	0 баллов

	
	За каждое снижение показателя на 0,1 - снимается 3 балла.

	Коэффициент     финансовой независимости      в      части формирования запасов

К3
	≥1,0
	0,9
	0,8
	0,7 – 0,6
	0,5
	<0,5

	
	13,5 баллов
	11 баллов
	8,5 баллов
	6-3,5 баллов
	1 балл
	0 баллов

	
	За каждое снижение показателя на 0,1 - снимается 2,5 балла.

	ИТОГО БАЛЛОВ
	100
	78
	56
	35
	14
	0


Произведем рейтинговую оценку нашей фирмы по методике банка.
	Коэффициенты
	На начало периода
	На конец периода

	
	значения
	баллы
	значения
	баллы

	Коэффициент    абсолютной
ЛИКВИДНОСТИ К4
	0,2
	8
	0,3
	12

	Коэффициент срочной ликвидности К5
	0,35
	0
	0,43
	0

	Коэффициент          текущей
ЛИКВИДНОСТИ Кб
	1,34
	0
	1,57
	0

	Коэффициент автономии Ki
	59,2 %
	16,2
	68,6 %
	17

	Коэффициент финансовой независимости в части формирования оборотных активов Кг
	0,25 (0,3)
	9
	0,36 (0,4)
	12

	Коэффициент финансовой независимости в части формирования запасов Кз
	0,35 (0,4)
	0
	0,5
	1

	ИТОГО
	X
	33,2
	X
	42

	КЛАСС
	X
	≈IV класс
	X
	IV класс


В основе оценки клиентов со стороны банков лежит определение, способности клиента своевременно и полно гасить свои обязательства по кредитам банка (уплата основного долга и процентов за пользование кредитом). При выдаче кредитов банки несут риски их не возврата и риски неуплаты процентов. Поэтому банки делят клиентов на классы по степени своего риска:
I
класс
Фирмы, чьи кредиты и интересы подкреплены информацией, позволяющей быть уверенным в возврате кредитов и уплате процентов. Не рассматриваются как рисковые фирмы.
II
класс
Фирмы, обнаруживающие минимальную слабость финансовых показателей; риск незначителен.
III
класс
Проблемные фирмы. Полная и своевременная оплата процентов сомнительна => есть риск по оплате процентов.
IV
класс
Высокий риск по оплате процентов. Эти фирмы могут не оплатить проценты даже после реализации всех мероприятий по оздоровлению бизнеса.
V
класс
Фирмы  высокого  риска,  как  по  оплате  процентов,  так  и  по  возврату  кредита.   Практически неплатежеспособны.
12.3. Банкротство коммерческой организации и его последствия 

В соответствии со ст.3 Федерального закона от 26 октября 2002 г. № 127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)»:

1. Гражданин считается неспособным удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и (или) обязанность не исполнены им в течение трех месяцев с даты, когда они должны были быть исполнены, и если сумма его обязательств превышает стоимость принадлежащего ему имущества.

2. Юридическое лицо считается неспособным удовлетворить требо​вания кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и (или) обязанность не исполнены им в течение трех месяцев с даты, когда они должны были быть исполнены. Законом предусмотрено, что:

денежное обязательство - обязанность должника уплатить кредитору определенную денежную сумму по гражданско-правовой сделке и (или) иному предусмотренному Гражданским кодексом Российской Федерации основанию;

обязательные платежи - налоги, сборы и иные обязательные   взносы в бюджет соответствующего уровня и государственные внебюджетные фонды в порядке и на условиях, которые определяются законодательством Российской Федерации.

Для определения наличия признаков банкротства должника учитываются:

размер денежных обязательств, в том числе размер задолженности за переданные товары, выполненные работы и оказанные услуги, суммы займа с учетом процентов, подлежащих уплате должником, размер задолженности, возникшей вследствие неосновательного обогащения, и размер задолженности, возникшей вследствие причинения вреда имуществу кредиторов, за исключением обязательств перед гражданами, перед которыми должник несет ответственность за причинение вреда жизни или здоровью, обязательств по выплате выходных пособий и оплате труда лиц, работающих по трудовому договору, обязательств по выплате вознаграждения по авторским договорам, а также обязательств перед учредителями (участниками) должника, вытекающих из такого участия;

размер обязательных платежей без учета установленных законодательством Российской Федерации штрафов (пеней) и иных финансовых санкций.

Подлежащие применению за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательства неустойки (штрафы, пени), проценты за просрочку платежа, убытки, подлежащие возмещению за неисполнение обязательства, а также иные имущественные и (или) финансовые санкции, в том числе за неисполнение обязанности по уплате обязатель​ных платежей, не учитываются при определении наличия признаков банкротства должника.

Дело о банкротстве может быть возбуждено арбитражным судом при условии, что требования к должнику - юридическому лицу в совокупности составляют не менее ста тысяч рублей, к должнику-гражданину - не менее десяти тысяч рублей, а также имеются призна​ки банкротства, установленные статьей 3 закона.

Правом на обращение в арбитражный суд с заявлением о призна​нии должника банкротом обладают должник, конкурсный кредитор, уполномоченные органы.

При рассмотрении дела о банкротстве должника - юридического лица применяются следующие процедуры банкротства:

наблюдение;

финансовое оздоровление;

внешнее управление;

конкурсное производство;

мировое соглашение.

При рассмотрении дела о банкротстве должника-гражданина применяются следующие процедуры банкротства:

конкурсное производство;

мировое соглашение;

иные предусмотренные законом процедуры банкротства.

Наблюдение вводится с даты принятия арбитражным судом заявле​ния должника к производству на срок 7 месяцев.

Задачи наблюдения:

1. Обеспечение сохранности активов должника на период до принятия судом одного из возможных решений по существу.

2. Оказание помощи должнику и кредиторам в определении финансового состояния должника и содействие в восстановлении его платежеспособности.

На период наблюдения решением арбитражного суда вводится временный управляющий, который обязан:

•    принимать меры по обеспечению сохранности имущества должни​ка;

•    проводить анализ финансового состояния должника;

•    выявлять кредиторов должника;

•    вести реестр требований кредиторов;

•    уведомлять кредиторов о введении наблюдения;

•   созывать и проводить первое собрание кредиторов.

Финансовое оздоровление вводится на срок не более чем два года арбитражным судом на основании решения собрания кредиторов с од​новременным утверждением административного управляющего, в обя​занности которого входит:

вести реестр требований кредиторов;

созывать собрания кредиторов;

рассматривать отчеты о ходе выполнения плана финансового оздоровления и графика погашения задолженности, предоставляемые должником, и предоставлять их собранию кредиторов;

осуществлять контроль за своевременным исполнением должником текущих требований кредиторов;

осуществлять контроль за ходом выполнения плана финансового оздоровления и графика погашения задолженности и др.

Внешнее управление вводится на срок не более чем восемна​дцать месяцев, который может быть продлен не более чем

на шесть месяцев. Внешний управляющий утверждается арбитражным судом одновременно с введением внешнего управления.

Внешний управляющий обязан:

принять в управление имущество должника и провести его инвентаризацию;

разработать план внешнего управления и представить его для утверждения собранию кредиторов;

вести бухгалтерский, финансовый, статистический учет и отчетность;

заявлять в установленном порядке возражения относительно предъявленных к должнику требований кредиторов;

принимать меры по взысканию задолженности перед должником;

вести реестр требований кредиторов;

реализовывать мероприятия, предусмотренные планом внешнего управления;

информировать комитет кредиторов о реализации мероприятий, предусмотренных планом внешнего управления;

представить собранию кредиторов отчет об итогах реализации плана внешнего управления.

Принятие арбитражным судом решения о признании должника банкротом влечет за собой открытие конкурсного производства.

Конкурсное производство вводится сроком на год. Срок конкурсного производства может продлеваться, но не более чем на шесть месяцев.

При принятии решения о признании должника банкротом и об откры​тии конкурсного производства арбитражный суд утверждает конкурсного управляющего, который обязан:

принять в ведение имущество должника, провести его инвентаризацию;

привлечь независимого оценщика для оценки имущества должника;

уведомить работников должника о предстоящем" увольнении не позднее месяца с даты введения конкурсного производства;

принимать меры по обеспечению сохранности имущества должника;

анализировать финансовое состояние должника;

предъявлять к третьим лицам, имеющим задолженность перед должником, требования о ее взыскании;

заявлять в установленном порядке возражения относительно требований кредиторов, предъявленных к должнику;

вести реестр требований кредиторов;

принимать меры, направленные на поиск, выявление и возврат имущества должника, находящегося у третьих лиц.

Мировое соглашение заключается на любой стадии рассмотрения арбитражным судом дела о банкротстве между должником и его креди​торами. Мировое соглашение вступает в силу для должника, кон​курсных кредиторов и уполномоченных органов, а также для третьих лиц, участвующих в мировом соглашении, с даты его утверждения арбитражным судом. Утверждение мирового соглашения арбитражным судом в ходе процедур банкротства является основанием для прекращения производства по делу о банкротстве.

12.5. Основы антикризисного управления

Реализацию антикризисных процедур применительно к деятельности предприятий-должников называют антикризным процессом. Мировой опыт показывает, что процесс этот управляемый и включает в сея два блока процедур – антикризисное управление и антикризисное регулирование, которые служат общей цели на различных (микро- и макроэкономическом) уровнях.

Антикризисное управление (антикризисный менеджмент) является категорией микроэкономической. Его можно определить как систему мер воздействия на социально-экономические отношения, складывающиеся на уровне предприятия при предупреждении кризиса, реагировании на него и изучении его последствий.

Содержание антикризисного регулирования – категории макроэкономической – составляют меры государственного организационно-экономического и нормативно-правового воздействия на предприятия на стадиях предупреждения реагирования и изучения кризисов.

Целей антикризисного управления достигают путём решения следующих задач:

· диагностика финансового состояния и оценка перспектив развития производственного потенциала;

· разработка плана финансового оздоровления предпрития;

· оценка глубины финансового и экономического кризиса предприятия и эффективности мероприятий по финансовому оздоровлению;

· выбор и реализация антикризисных процедур.

Эффективному антикризисному управлению предприятием призвано содействовать государственное регулирование.

Система государственного регулирования несостоятельности (банкротства) включает в себя два элемента – законодательную, нормативно-правовую базу, регламентирующую процедуру банкротства, и орган, уполномоченный проводить в жизнь меры антикризисного регулирования.

Главным государственным органом по делам о несостоятельности (банкротстве) является Федеральная служба России по финансовому оздоровлению и банкротству (ФСФОБ РФ), созданная Постановлением Правительства РФ «О государственном органе по делам о банкротстве и финансовому оздоровлению» № 202 от 17.02.1998 г.

Перечень прав и обязанностей ФСФОБ РФ установлен Постановлением Правительства РФ «О Федеральной службе России по делам о несостоятельности и финансовому оздоровлению» № 537 от 01.06.1998 г. Главными функциями Федеральной службы являются следующие:

· представлять интересы РФ как кредитора по денежным обязательствам и по обязательным платежам при рассмотрении дел о несостоятельности (банкротстве) организаций;

· анализировать экономическое и финансовое состояние предприятий, имеющих признаки несостоятельности, подготавливать рекомендации по их устранению;

· проводить работу по формированию принципов и критериев оценки платежеспособности предприятий, вести учет неплатежеспособных предприятий.

Основными направлениями государственного антикризисного регулирования являются:

· совершенствование института банкротства в РФ;

· развитие различных форм государственной поддержки неплатежеспособным предприятиям;

· развитие различных форм государственной поддержки неплатежеспособных предприятий;

· разработка и реализация мер антикризисного регулирования во взаимосвязи с другими правительственными мероприятиями по стабилизации макроэкономической ситуации в стране и улучшению инвестиционного климата.
10. Рентабельность капитала (активов)





11. Финансовое 


состояние 





5. Продукция 





8. Прибыль от продаж и рентабельность продукции 





9. Отдача капитала (активов)








2. Средства труда





3. Предметы труда





4. Трудовые ресурсы 





6. Себестои-мость продукции





7. Капитал (активы)





1. Технико-организационный уровень и другие условия производства (природные, социальные)
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